NAPOLEON HILL (1883-1970) este unul dintre cele mai sonore nume din
literatura motivationald americani. A migrat de la jurnalistici la drept, a lucrat
pentru Andrew Carnegie si a evoluat rapid din punct de vedere profesional,
ajungind consilier al unor importanti oameni de afaceri si lideri in diverse

domenii, personalititi precum Woodrow Wilson, Franklin D. Roosevelt,
Mahatma Gandhi, Thomas Edison, Henry Ford.

Hill a fost preocupat de rolul pe care il indeplinesc convingerile personale ale
individului in atingerea succesului. La imboldul lui Andrew Carnegie, cerce-
tirile pe care autorul le-a desfisurat in calitate de reporter au fost fructificate
prin formularea ,filozofiei implinirii“. Ea a fost reluati in multe dintre cirtile
lui Hill, cu scopul de a dezvilui modalitatea prin care orice om se poate implini
atit in plan material, cit si spiritual, parcurgand firesc pasii pe calea spre imbo-
gatire. Ideile lui Napoleon Hill riman pani astizi fundamentale pentru dome-
niul dezvoltirii personale.

Cea mai cunoscuti lucrare a lui Napoleon Hill, 7hink & Grow Rich (tradusi
la Curtea Veche Publishing cu titlul De lz idee lz bani), se regiseste printre cele
mai bine vindute cirti ale tuturor timpurilor. A fost publicati pentru prima
data in martie 1937 si si-a pastrat statutul de bestseller chiar si dupi 80 de ani
de la publicare — dupi cum a consemnat publicatia BusinessWeek —, devenind
emblematici pentru domeniul literaturii motivationale. De acelasi autor, la
Curtea Veche Publishing au mai apirut: Puterea de convingere; Secretul bogiti-
ilor; Despre succes; Secretele prosperititii; Reguli de aur. Scrierile pierdute; Cheia
succesului. Géandirea pozitivi (impreuni cu W. Clement Stone); Secretul liber-
titii. Diavolul pécilit; Secretele celor trei maestri ai succesului pentru a-ti schimba
viaga (impreund cu Dale Carnegie si Joseph Murphy).
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INTRODUCERE

V-ati intrebat vreodatd de ce unii oameni au succes,
in vreme ce altii nu-1 obtin niciodata? Aceasta este intre-
barea pe care Napoleon Hill si-a pus-o incd din copildrie
si al cirei raspuns l-a ciutat de-a lungul intregii sale vieti.
Pentru a rezolva aceastd dilemd milenard, Hill a urmat
o cu totul altd cale decét cei de dinaintea lui.

Oliver Napoleon Hill s-a niscut in 1883, in tinuturile
muntoase si izolate din sud-vestul Virginiei. Nimic din
copiliria sa nu ldsa sa se intrevadd succesul sau viitor.
Nascut intr-o cabani din lemn, el a spus odata: , Timp de
trei generatii, inaintagii mei s-au nascut, au trait si s-au
zbatut in ignorantd si sardcie, dandu-si sfarsitul fard sa fi
pésit nici mécar o datd in afara acelui tinut muntos.”

Viata acolo era extrem de primitivd in comparatie cu
cea din orasele mai mari din est. Speranta de viatd era
scizuts, rata deceselor, ridicatd. Numerosi locuitori ai
zonei rurale a Virginiei sufereau de boli cronice, cauzate
adesea de o alimentatie necorespunzdtoare.

F4rd niciun motiv evident pentru a se astepta sa aiba
vreun succes de proportii, la doar 10 ani, Hill si-a pierdut
mama, in varstd de numai 26 de ani. Un an mai tarziu,
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tatdl sdu s-a recisitorit, moment de cotiturd in viata tana-
rului bdiat. Mama vitregd a lui Napoleon, Martha Ramey
Banner, era o femeie educats, vaduva a unui director de
liceu si fiicd de medic. Noua mam4 a lui Hill a vazut in
el un potential ignorat de toti ceilalti. N-a trecut mult, si
una dintre armele familiei a fost schimbata pe o masini
de scris, pe care mama lui vitrega l-a invitat s3 o folo-
seascd. La varsta de cincisprezece ani, Hill isi scria deja
articolele la masin3, care se va dovedi a-i fi indispensabila
de-a lungul intregii vieti.

Cu exceptia scolilor din marile orase, cele din intregul
stat erau intr-o stare deplorabila. in regiunea muntoass,
scolile primare functionau doar patru luni pe an, iar pre-
zenta nu era obligatorie.

Licee erau putine, aproximativ o suti in tot statul,
majoritatea oferind programe de studiu de numai doi sau
trei ani. La doudzeci de ani de la nasterea lui Hill, in tot
statul Virginia nu existau decat zece licee cu programe de
patru ani. Cu atat mai remarcabil, atunci, ci Hill a reusit s
scape dintr-un astfel de mediu, devenind un om de succes,
capabil sd influenteze milioane de oameni din toate coltu-
rile lumii.

In articolele, cartile si discursurile lui, Hill a ficut adesea
referire la precopildrie. Cum amintirea diverselor momente
ale acesteia nu-i oferea niciun motiv de bucurie, nu-i de
mirare cd se va raporta la originile sale modeste, chiar
mizere, de-a lungul intregii cariere.

Dupad cei doi ani de liceu absolviti in Wise, Virigina,
Hill va incepe si se considere un potential director.
Inscriindu-se la un colegiu de afaceri din invecinatul
Tazewell, s-a orientat citre cursurile de secretariat,
sperand cd acestea il vor pregiti pentru lumea afacerilor.

Hill a ales sd-i ceara o slujba unuia dintre cei mai
de succes oameni din zona muntilor de sud-vest din
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Viriginia. Dupd cum a mérturisit, pentru a obtine postul,
s-a oferit si-si pliteascd el insusi angajatorul pe timpul
unei perioade de proba.

Generalul Rufus Ayres, una dintre cele mai bogate si
mai de succes personalitdti din regiune, va deveni noul
patron al lui Napoleon. :

Cu trecutul sdu marcat de sédricie si ignorantd, nu-i greu
de inteles de ce Napoleon Hill s-a orientat catre generalul
Ayres. o

Dupéd ce a absolvit un curs de afaceri la un colegiu, i-a
scris lui Ayres:

Am terminat un curs de afaceri si sunt extrem de calificat
pentru a v& servi drept secretar, post pe care sunt nerdb-
ditor sd il obtin.

Dat fiind cd nu am niciun soi de experientd, stiu prea
bine c4 aceastd slujbd imi va folosi initial mai mult mie decat
dumneavoastrd. De aceea si sunt dispus sd platesc pentru
privilegiul de a lucra aldturi de dumneavoastra. “

Puteti si-mi cereti orice suma vi se pare justd, cu conditia
ca la sfarsitul celor trei luni, ea sd-mi devina salariu. Ceea ce
v datorez poate fi scdzut din suma pe care mi-o veti plati
odata ce voi incepe s fac bani.

Ayers l-a angajat pe tanarul Napoleon, care venea
devreme la serviciu, stitea pana tarziu si era dispus sad
faca acel ,efort in plus” ce duce treaba la bun sfarsit, fara
s& ceard nimic in schimb. , A face un efort in plus” va
deveni unul dintre principiile sale de succes.

Trecutul generalului ii va fi de mare foles lui Hill
atunci cand va incepe studiul dedicat indivizilor de
succes si metodelor prin care ajunseserd si fie astfel. In
tinerete, Ayres slujise in armata confederatd pe timpul
Rézboiului Civil. Dupa rdzboi, Ayres a lucrat intr-o casa
de comert, unde a avut suficient timp sd se pregateasca
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pentru Drept, devenind un excelent avocat si, intr-un
final, procuror general al statului Virginia. Om de afa-
ceri de succes, a pus pe picioare banci, mine de cirbune
si numeroase alte intreprinderi. De la Ayres i-a venit lui
Hill ideea de a urma Facultatea de Drept pentru a deveni
avocat.

Hill I-a convins pe fratele sdu, Vivian, ci, daci va reusi
sd intre la Universitatea din Georgetown, se va folosi
de pasiunea sa pentru scris si ii va intretine pe amandoi
pe parcursul facultatii.

Informatiile acumulate de Hill de-a lungul vremii il
vor conduce cétre o viatd dedicati scrisului si oratoriei pe
tema descoperirilor sale in domeniul dezvoltarii perso-
nale. Aceste descoperiri au stat la baza celor opt volume
ale seriei Law of Succes, publicate in 1928, si a cunoscutei
De la idee la bani, din 1937, cea mai bine vanduti carte de
autoeducare din toate timpurile.

Volumul pe care il veti citi vd pune la dispozitie remar-
cabilele articole despre succes ale lui Hill de dinaintea
aparitiei primei sale carti. Retineti ci Hill l-a intervievat
pe Andrew Carnegie in 1908, cu doudzeci de ani inaintea
lansarii primului sdu volum.

De-a lungul acestor doud decade, Hill a scris, a vorbit,
a tinut cursuri asupra principiilor fondatoare ale filozofiei
sale si a editat mai multe reviste: Napoleon Hill's Magazine
si Napoleon Hill’s Golden Rule Magazine. Articolele aparute
in aceste doud reviste compun volumul pe care-] tineti in
mand si, fie cd sunteti unul dintre cititorii faimoaselor sale
opere, fie cd luati pentru prima dati contact cu ele, vi vor
oferi o perspectiva revelatoare asupra unora dintre scrie-
rile sale cele mai timpurii, din care veti extrage cunostinte
de valoare, ce va vor fi de ajutor in viata.

Hill a obtinut un post la revista editatd de Bob Taylor.
Anul e 1908, iar Hill primeste insdrcinarea de a-i lua un
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interviu lui Andrew Carnegie, in vila sa de 64 de camere.
(arnegie venise in Statele Unite pe cand era doar un pusti
fra nicio educatie, dar prin munca si investitii inteligente,
a devenit milionar incd de tandr. Cand l-a intervievat Hill,
Carnegie, fondatorul U.S. Steel, avea 74 de ani. Pand in
1919, la moartea sa, Carnegie donase 350 de milioane de
dolari din banii obtinuti de pe vanzarea gigantului meta-
lurgic american. .

Carnegie a discutat cu Hill despre principiile reusite},
provocandu-1 si studieze vietile marilor lideri ai lumii si,
daca se poate, sd le ia si interviuri. Hill a acceptat prin-
soarea, rezumandu-si descoperirile intr-un set de principii,
prin intermediul cdrora s poata accesa si altii domeniul
autoeducdrii si sa-si indeplineascd visurile.

Tot Carnegie a fost cel care i-a facut cunostinta lui Hill
cu mari personalitati precum John D. Rockefeller, Thomas
Edison, Henry Ford, George Eastman si altii. Citind
acest volum, veti afla de ce opera lui Hill este populara
in intreaga lume si de ce a influentat actuala miscare de
autoeducare mai mult ca oricare alta.

DoON M. GREEN
Director executiv al
Fundatiei Napoleon Hill



CAPITOLUL 1
Primul reper

Dorinta ca scop precis in viatd

Vrei sd reusesti in viata!

{ti doresti un camin si niste bani ,albi“ pentru zile
negre pusi frumusel la pastrare in bancd. Poate vrei sa ai
si 0 masind mica si alte avantaje de care sa te bucuri atunci
cand nu lucrezi.

O séd le ai pe toate si poate multe altele, dacd vei urma
calea spre succes, trasatd pentru tine de acest mesaj si de
cele ce-i vor urma.

Calea spre succes a fost descoperita. A fost bine mar-
catd pe hartd, iar de-a lungul sdu au fost plasate indica-
toare. Acestea iti spun exact ce sd faci. Sunt cincisprezece
la numar, iar dacd iei aminte la ele si faci ceea ce iti spun,
nimic nu te poate impiedica sd ai succes.

Aceste cincisprezece repere au fost create de un om
care are acum foarte mult succes. Are propria casd. Pro-
priul automobil. Un cont bunicel in banca. O nevasta si
mai multi copii fericiti. El insusi e prosper si fericit. Nu I-a
ajutat nimeni si n-a avut niciun avantaj pe care sd nu-1 ai
si tu, pentru cd, acum nu atat de multd vreme, era un umil
lucrator intr-o mina de carbune.

Acest om a reusit si la fel ai putea face si tu, respectand
pur si simplu indicatiile celor cincisprezece repere pe
calea spre succes.
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Primul dintre acestea se numeste:

Un scop precis in viati!

Inainte de-a apune soarele, trebuie si hotarasti care va
fi scopul tiu precis in viatd. Dupd aceea, trebuie si-1 asterni
pe hértie in cuvinte simple, clare. Trebuie s&-1 descrii atat
de limpede, incét oricine l-ar citi s3 stie care este.

Iatd cum trebuie sa-ti descrii scopul precis:

Spre exemplu, dacd presupunem cd scopul tiu este sd
ai o casd, 0 masind, un cont frumos in banci si un venit
suficient de mare, incat si-ti lase suficient timp pentru
odihna si alte placeri, iatd cum ar trebui si-1 formulezi:

Scopul meu precis este s am o cas3, un automobil, un cont
frumos in banci si un venit suficient de mare, incat si-mi
ramana timp pentru odihni, recreere si plicere. [n schimbul
acestor bucurii ale vietii voi oferi cele mai bune servicii de care
sunt capabil si md voi purta astfel, incdt cel care le-a achizitionat
sd fie satisfdcut de ele. Pentru a fi sigur ci angajatorul este intot-
deauna satisficut de serviciile mele, voi incerca si dau tot ce pot,
indiferent de plata pe care o primesc, pentru ci bunul meu simf imi
spune cd acest obicei md va transforma intr-un angajat dezirabil
si-mi va aduce veniturile mari cu care sunt, de requld, plitite
astfel de servicii. Imi voi pune semnitura pe acest scop precis si
voi citi declaratia de fatd in fiecare seard inainte de culcare, pentru
urmitoarele doudsprezece nopti consecutive.

Psihologii sustin c3 oricine isi transpune scopul precis
pe hartie, ca mai sus, si citeste textul inainte de culcare,
timp de doudsprezece nopti consecutive, il va indeplini
negresit.

Tine minte cd definirea scopului tdu este primul pas
pe calea spre succes si, de asemenea, ci omul care a infipt
aceste indicatoare in pAmant a inceput de jos, ca un lucritor
férd scoald intr-o mina de cirbune, si a urcat rapid treptele
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succesului. Si tu poti face la fel, dacd vei urma instructiunile
din aceste mesaje.

Aproape din prima zi in care vei scrie scopul precis,
vei constata cd lucrurile incep sd meargd mai bine. Vei
observa ca toti colegii sunt mai atenti cu tine, cd seful
remarcd ceea ce faci si te intimpind zdmbindu-ti cum n-a
ficut-o niciodata. Forte nevazute iti vor veni in ajutor
si vei incepe sa te bucuri de atata succes, incat ti se va
pdrea cd o armatd de spiridusi prietenosi te urmeaza
intr-ascuns, ajutandu-te in tot ceea ce faci.

Vei constata, de asemenea, ca ai devenit mai prietenos
cu colegii si cu seful tau. Vei fi mai rabdator cu toti prie-
tenii tai, iar ei te vor pldcea din ce in ce mai mult si nu vei
mai avea niciun dusman. Toatd lumea va fi prietenoasa
cu tine, iar acesti prieteni te vor ajuta sa prosperi.

E o promisiune pe care ti-o face un om care a incercat
planul si a vazut cd merge!

Nu te intreba daca va functiona la fel de bine si pentru
tine. Urmeaza instructiunile din aceastd brosuré si din cele
care-i vor urma si, peste fix un an, oamenii care te cunosc
se vor minuna de personalitatea ta si tu Insuti vei constata
cd esti 0 persoand atrdgatoare, iubita de toatd lumea. Vei
descoperi, de asemenea, cd toti cei care te cunosc se vor da
peste cap pentru a-ti oferi tot felul de oportunitati numai
pentru cé te plac.

Universul tdu e guvernat
de dorinta ta predominanta

Acesta este secretul ascuns care ne guverneaza atentia
la nivel inconstient. ,Ce are omul in inimd, aia si e.”
Remarcd sintagma ,in inimd”, sau, cum a spus odati
Hamlet, ,,in strafundul inimii”. E limpede c& invatatii evrei
care au folosit cuvantul ,inimd” in Scripturi, ca simbol
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al naturii emotionale a omului, n-aveau nici cea mai vaga
idee despre psihologia modernd; cu toate acestea, dupa
cum ne demonstreazd John Herman Randall in cartea sa,
The Culture of Personality, ei erau constienti de marele
adevar psihologic al faptului cd orice gand se naste din
emotii, sau sentimente primare. Personalitatea, ca unitate
congtientd a ratiunii, afectelor si vointei isi gaseste expre-
sie in procesul creativ ce isi are originea intr-un impuls,
sau sentiment, care se transforma apoi in gand si se desa-
varseste intr-un act de voint. In ultim3 instants, lumea
noastrd e guvernatd de dorintele noastre predominante.
Personalitatea nu este altceva decat o dezvoltare a dorintei.

In functie de natura dorintei sale dominante se structureaz
lumea personalititii omului. Sau, mai simplu spus, natura
dorintei dominante a unui om ii determind devenirea.
Toti camenii sunt la fel in aceastd privinti. Dorinta domi-
nantd a fiului risipitor era ,da-mi partea mea”. Peary a spus
cd, timp de doudzeci si patru de ani, zi si noapte, singurul
sdu vis si tel in viata a fost sa gaseascd Polul Nord. Edison
si fenomenul incandescentei, Stevenson si locomotiva,
Fulton si vasul cu aburi, Napoleon si cucerirea Europei,
loana d’Arc si salvarea Frantei, Pavel si raspandirea cres-
tinismului au fost doar solutii pentru niste dorinte domi-
nante atot-stapanitoare. Raspunsul la astfel de rugi poate
fi adevdrat sau fals, insd rugéciunea e ca un bumerang,
avertizandu-ne sa ne tinem sub control dorintele domi-
nante, sa le pastrdm pure si dezinteresate, in acord cu
vointa Domnului.

Afla care sunt dorintele cele mai persistente ale unui
om si vei putea trasa harta devenirii sale. Aratd-mi tablou-
rile pe care si le agatd pe perete, cirtile pe care le are in
bibliotecd, filmele la care se duce, prietenii pe care-i invita
in jurul focului si-ti voi spune pentru ce se roagd, cu ce-si
umple peretii imaginatiei, ce scrijeleste pe tablita materiald
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a inimii sale, ce conversatii poarta in vis, lumea de gan-
duri ce-i guverneaza inconstientul.

Dacéd lumea ti-e guvernatad de dorinta dominantd, sin-
gurul mod de-a o face frumoasd este sd gandesti, dupa
cum ar spune Ralph Waldo Trine, ,in acord cu Infinitul”,
sau, cum zicea marele Kepler, ,in urma gandurilor Atot-
puternicului”, sau, cu cuvintele Domnului insusi, in armo-
nie cu Vointa Divina — , Faca-se voia Ta!”

Exista o singura cale de-a face asta. Trebuie sa cultivi
prezenta lui Dumnezeu. Domnul ne-a ardtat calea cand
a poruncit: ,Intrd in cdmara ta, inchide usa si roaga-te
in tacere.” Psihologul perfect al gandirii eficiente. Psiho-
logul si misticul cad de acord asupra uneia si aceleiasi
metode de a induce momentul psihologic, atingerea tro-
nului divin. Nu suntem doar ceea ce gandim cd suntem,
ci si ceea ce ne rugdm sd fim. Rugdciunea ne pune in
legdtura cu constiinta universald, energia mistica a iubi-
rii pe care o impartdsesc toate fiintele, Dumnezeul etern,
Tatal nostru Ceresc.

Trebuie sd cautdm mereu sa chemam Prezenta Divind
in viata noastrd. Trebuie sd ne gandim la rugdciune mai
putin ca la o cerere si mai mult ca la o comuniune, o crea-
tie si o trezire a constiintei. Rugdciunea insdsi este cel mai
valoros bun de care dispunem. Copilul tdu nu trebuie sa
spund in fiecare seard ,,Doamne, ascultd-mi rugdciunea”,
de teamd cd Dumnezeu va uita de el si nu-1 va proteja
in timpul noptii. Iti inveti baietelul sau fetita sa spund
,Doamne, ascultd-mi rugdciunea” pentru ca, mai tarziu
in viatd, sd stie sa-si identifice dorinta dominantd, con-
stantd, in acord cu Dumnezeu. Si functioneaza. Pastorul
James Higgins mi-a marturisit cd, pana la varsta de 21 de
ani, nu vdzuse niciodata o Biblie, nu intrase intr-o biserica
si nu auzise nicio alta rugdciune in afard de ,Doamne,
ascultd-mi rugdciunea” si ,Tatdl nostru”, pe care le-a



