NAPOLEON

HILL

AUTORUL CELEI MAI CUNOSCUTE CARTI
DE LITERATURA MOTIVATIONALA A LUMII

GANDESTE SI VEI FI BOGAT

SCARA
MAGICA

SPRE

SUCCES

CELE 17 PRINCIPII
ALE LEGII SUCCESULUI

EDITIE ACTUALIZATA PENTRU SECOLUL XXI

Traducere din limba engleza de
Laura Sandu

Bucuresti
2019



The Magic Ladder to Success
Napoleon Hill

Copyright © 2014 JMW Group
Drepturi detinute exclusiv de JMW Group Inc.,
jmwgroup@jmwgroup.net

[ 4

LITERA®

Editura Litera
O.P. 53; C.P. 212, sector 4, Bucuresti, Roménia
tel. 021 319 63 90; 031 425 16 19; 0752 548 372

e-mail: comenzi@litera.ro

Autorul acestei cirti nu oferi sfaturi medicale si nu sugereazi
nici un fel de tehnici sub formi de tratament, fie direct sau indirect, .
pentru probleme fizice, emotionale sau medicale fari sfatul unui medic.

Intentia autorului este numai aceea de a oferi informatie de naturi generali
pentru a ajuta cititorul sa isi imbunatiteasci starea emotionali si spirituali.
In cazul in care folosesti orice informatie in scopuri personale, autorul
si editura nu i asuma nici o responsabilitate pentru actiunile tale.

Ne puteti vizita pe

Scara magica spre succes
Napoleon Hill

Copyright © 2018, 2019 Grup Media Litera
pentru versiunea in limba romani
Toate drepturile rezervate

Traducere din limba englezi de
Graal Soft/Laura Sandu

Editor: Vidrascu si fiii
Redactor: Carmen $tefania Neacsu
Corecturi: Elena-Anca Coman
Coperta: Alex Eser
Tehnoredactare si prepress: Ana Vartosu

Descrierea CIP a Bibliotecii Nationale a Romaniei
HILL, NAPOLEON

Scara magici spre succes / Napoleon Hill;

trad. din limba englezi de Laura Sandu —
Bucuresti: Litera, 2019

ISBN 978-606-33-3719-2

I. Sandu, Laura (trad.)

159.9

CUPRINS |

Cuvdnt-inainte . . ..........ouiuiuiueninnen.. 7
FFascinantul trecut al lui Napoleon Hill .. ......... .. 15
Nu citi cartea inainte de a citi acest text . ........... 19
Cele saptesprezece principii ale Legii Succesului ... ... 21
I. Mintea Supremd .................. ... . ... 23
2. Importanta unuiscopclar ......... ... .. .. ... 79
3. Incredereainsine ............o.iiiiiii... 83
4. Obiceiul de a economisi . . ................... 89
5. Inigiativa si leadership ............ . ... .. ... 93
6. Imaginatia :ssewsmnirsssmpmmnscsswonwmans 97
7: Entdziasmul i assseisssssnsvnscisssnnmnns 105
8. Autocontrolul ....... ... .. .. ... ... 109

9. Obiceiul de a face mai mult decat
estiplatit s@ Ba6l «ssssswmmnumis i dnmnnnns 113



10. O personalitate plicuta. .. .................. 117

11. Géndirea precisd .. ....................... 125
12, CCONEEHEIATEA » o s 5 5 5 555 6 6 +'n mmmmmmessyvuns 129
13, COBPEIITEL « u « s s swmsas i3 880 ine s ss mwan 135
14. Sa stii cum si profitide unesec .............. 143
15. Toleranta .. ............................. 149
16. Regula de Aur pentru obtinerea cooperirii . . . . . . 153
17. Obiceiul mentinerii sandtagi ................ 157
Cele treizeci de cauze majore ale esecului . ......... 161

Un mesaj catre toti cei care au incercat
si considerd caaudatgres...................... 167

Nota editorului la prima editie .. ................ 173

s

CUVANT-INAINTE |

e

[n aceasta carte se afla secretele succesului magnatilor, mogu-
lilor si marilor industriasi. Ei sunt figurile monumentale
ale caror nume supravietuiesc in istorie, nu in infamie. Spre
dcosebire de cei care in zilele noastre sunt cap de afis, acestia
sunt niste genii, nu niste puscariasi; niste invingatori, nu
niste papi-lapte. Ei au avut nu doar putere, ci si clasi. Desi
in nici un caz n-au fost niste sfinti, au fost, fird indoiala,
impresionanti; de multe ori au ficut ceea ce altii sustineau
ci ar fi imposibil. In aceste vremuri pline de profitori, cind
balantele contabile sunt falsificate, iar actionarii, scandalizati,
avem nevoie de intelepciunea Gigantilor Americani mai mult
ca niciodatd. Ei sunt niste legende.

Cum au reusit, oare, Andrew Carnegie, Alexander Gra-
ham Bell, Henry Ford, P.T. Barnum? Ce le trecea prin cap
cind rizbiteau cu maceta prin silbiticie si creau infrastruc-

tura acestei natiuni?



FASCINANTUL TRECUT g
AL LUl NAPOLEON HILL !

M-am ndscut in muntii din sud, inconjurat de saricie si anal-
fabetism, amandoua puternic ancorate atit in familia mea
fraternd, cat si in cea maternd. Timp de trei generatii inainte
JI-ma nasc eu, inaintasii mei s-au mulgumit sa fie siraci si
negtiutori. Sigur as fi cilcat §i eu pe urmele lor daci n-as
fi fost binecuvantat de prezenta unei mame vitrege educate,
care provenea dintr-o familie cultd. Siracia si analfabetismul
o iritau si nu se sfia si o arate.

Mama mea vitrega si-a asumat congtient scopul de a sadi
vmbitia in familia noastrd, incepind cu tatil meu, pe care
I'a trimis la facultate, la varsta de 40 de ani! Apoi a trecut
li conducerea fermei §i a micului magazin de tara pe care le

degineam, vazind in acelasi timp si de cei cinci copii: trei ai
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Scara magica spre succes

ei, plus fratele meu si cu mine. Exemplul ei m-a influentat
profund si durabil.

Ea a fost cea care a sidit in mintea mea tiniri, acum trei-
zeci de ani, ideea menitd si-mi schimbe viata. A venit sub
forma unei observatii simple, dar de neuitat. Odata cu aceasti
observatie a venit §i gindul ca puteam si mi descotorosesc de
sardcie si analfabetism, in ciuda tuturor obstacolelor. Simanta
acestei idei a gasit un teren prielnic in mintea mea.

Mama mea vitrega a fost cea care m-a invitat valoarea
faptului de a avea un scop important si clar in viatia. Mai tar-
ziu, acest principiu a devenit un factor esential in atingerea
succesului, asa c¢i i-am acordat locul al doilea in lista celor
saptesprezece principii subliniate in aceasta carte, la care
lucrez de un sfert de secol. Acest volum este rezultatul anali-
zei muncii de o viatd a peste 100 de oameni care au atins un
succes nemaipomenit in domeniile lor si a peste 20 000 de
barbati si femei care au fost etichetati drept ,ratati*.

Sunt mai multe motive pentru care aceasta lucrare n-a
putut fi incheiatdi mai devreme. Primul tine de anvergura
sarcinii pe care singur mi-am stabilit-o: sd invig, cu ajutorul
unor decenii de cercetare, ce au descoperit altii in legituri cu
succesul si cu esecul.

Al doilea motiv, la fel de important, este acela ci a tre-
buit si demonstrez ci filosofia din spatele Legii Succesului
a functionat in cazul meu, inainte de a le-o oferi cititorilor.

Céind am inceput si organizez materialul pentru Legea
Succesului, n-am avut intentia si creez filosofia pe care o
vei gasi in acest volum. La inceput, scopul meu a fost si mi
informez despre cum au reusit altii si acumuleze averi, astfel
incit sa pot face si eu la fel.

Dar, cu trecerea anilor, m-am trezit ci eram mai interesat
de cunoastere decit de acumularea averii, iar setea mea de
cunoagtere a devenit aga de mare incit, practic, mi-am pier-
dut motivatia initiald, castigul financiar.
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Fascinantul trecut al lui Napoleon Hill

Pe lingd influenta mamei mele vitrege, am fost suficient
de¢ norocos sa-i intalnesc pe legendarii Alexander Graham
fell si Andrew Carnegie, de la care am adunat cunostintele
iestea si care nu doar ¢d m-au determinat sa-mi continui
cercetarea, ci mi-au furnizat si multe dintre datele stiintifice
care se gasesc in filosofia Legii Succesului.

Mai tarziu m-am intilnit cu multi alti oameni de mare
wicces care nu doar ¢ m-au incurajat si continui in constru-
irea filosofiei succesului, dar mi-au oferit si roadele bogatei
lor experiente.

Am mentionat aceste lucruri dintr-un motiv pe care eu
il consider foarte important, si anume faptul ca diferenta
dintre succes si esec este de multe ori (daca nu intotdeauna)
determinatd de influenta mediului, care poate fi redus de
obicei la o singura persoana.

[ cazul meu e vorba despre mama vitrega.

Daci influenta ei n-ar fi plantat simanta ambitiei in
ufletul meu, n-as fi scris niciodata o filosofie a succesului
cuare acum e de ajutor milioanelor de oameni din toate tarile
clvilizate ale lumii.

P'e vremea cind Legea Succesului se afla incd intr-un sta-
it experimental si ca parte a planului meu de a o testa ina-
inte de a o publica, am prezentat-o eu insumi, in cadrul unor
conferinte, in faga a nu mai putin de 100 000 de oameni. i
cunosc pe multi dintre acesti oameni care au primit primul
impuls al ambitiei prin intermediul acestor conferinte si care,
intre timp, au devenit bogati, desi unii dintre ei s-ar putea sa
(i pierdut din vedere motivul prosperititii lor.

|.cgea Succesului a fost tradusa in nenumarate limbi si pre-
dati peste tot in lume. Milioane de oameni s-au ambitionat sa
puni nu sariciei si si-si cistige o viatd mai buni. Mai mult,
(riim cu siguranti intr-o epocd a descoperirilor stiintifice,
care fundamenteazi solid cele saptesprezece principii ale Legii
Succesului, dandu-i acesteia o bazd pe care n-o avea cu ani in
urmi. Astizi existd in mod clar cerere pentru un program
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bine stabilit de atingere a succesului care si le insufle oameni-
lor aspiratii si ambitii pentru reusite personale.

Daca privesc in urmd, imi dau seama ci m-am luptat cu
obstacole si impedimente majore, cu siricia si esecul. Dar
aceste provociri au fost mai mult decit compensate de bucu-
ria si prosperitatea pe care i-am ajutat pe altii sa le obtina.

Nu cu mult timp in urmd, am primit o scrisoare de la
un fost presedinte al Statelor Unite care mi felicita pentru
perseverenta mea de un sfert de secol si care sugera ca trebuie
sa ma simt foarte mindru ci am ,ajuns” in varful muntelui
succesului la timp pentru a mi bucura de roadele muncii
mele. Scrisoarea lui m-a ficut si mi gindesc ci nimeni nu
»ajunge®, de fapt, vreodatd in varf daci continui si caute
cunoagterea, pentru ca atunci cind ajungi in vérful unei
culmi, descoperi cid exista munti si mai inalti la orizont, care
asteaptd si fie escaladati.

Nu, n-am ,ajuns®, dar am gasit fericirea din abundenta
si am prosperitatea financiard suficientd pentru nevoile
mele, doar pentru ca m-am afundat in lucrul in beneficiul
celorlalti, al oamenilor care se striduiesc in mod onest si se
giseasca pe ei insisi. Pare demn de mentionat cd nu am pro-
sperat din plin pani cind nu am devenit mai preocupat de
raspandirea Legii Succesului, acolo unde putea si-i ajute pe
altii, decit de acumularea banilor.
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~ NU CITI CARTEA
INAINTE DE A CITl
ACEST TEXT

\tlgura-te ca ai un creion si hértie la indemana cind incepi
iccastd carte. Nu incerca sd o citesti inainte de culcare.

P'regateste-te. Asa cum pot confirma milioanele de cititori
de dinaintea ta, aceasta carte va naste idei importante in mintea
(. Citind aceste pagini, inventatorii au fost luati prin surprin-
dere si uimiti de ideile inventive care le-au venit, discursurile au
prins viatd, deciziile de afaceri au luat o turnuri curajoasi, noi
iluceri ingenioase au parut dintr-odatd posibile.

I'ilosofia Legii Succesului este un magnet pentru idei geniale.

Adevirata valoare a acestei cirti nu sta in paginile ei, ci
i reactiile celor care o citesc. Principalul scop al Legii Suc-
cenului este sa stimuleze facultatile imaginative ale creierului
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astfel incat ele si creeze imediart idei noi, care pot fi de folos
in orice situatie de urgentd in viata. Si oricine poate avea
idei marete — precum tind sa aiba cititorii acestei ciarti — va
dobindi o mare putere.

In timp ce citesti, subliniazi toate afirmatiile care iti pro-
voaca ganduri si idei. Aceastd metoda te va ajuta si-ti fixezi
ideile respective in minte pentru totdeauna. Nu poti asimila
subiectul bogat al acestei filosofii citind doar o singuri dati
aceastd carte. Citeste-o de multe ori i, la fiecare citire, fa-ti
obiceiul de a sublinia randurile care iti inspiri idei noi.

Urmand aceastd metoda, ti se va revela unul dintre cele
mai mari mistere ale mintii umane. Experienta a ardtat cd
ea te poate conduce la o sursd a cunoasterii care nu poate fi
accesatd decat de cei care o descopera ei insisi. Tocmai ai pri-
mit un indiciu despre natura secretului filosofiei de la baza
Legii Succesului, aplicabili oriunde in lume.

Succesul nemasurat al acestei cirti de-a lungul anilor a
demonstrat ci doar metodele descrise aici duc la aflarea aces-
tui secret. Nici o altd metoda.
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CELE SAPTESPREZECE
PRINCIPII ALE LEGII |
SUCCESULUI !

R —

Cand poti obtine tot ce vrei fara a incalca drepturile altora,
atunci detii puterea... singura putere adevirata.

Acest curs elementar prezinta principiile simple prin care o
astfel de putere a fost dobandita de cei care au devenit oameni
de succes — ba chiar au atins un succes incredibil. Aceste prin-
cipii sunt nu inestimabile pentru afaceri, ci vor fi productive
din punct de vedere financiar in rezolvarea problemelor tale
economice, indiferent de domeniul tiu de activitate.

Factorii prin care puterea poate fi obtinuta si folosita in
armonie cu definitia de mai sus sunt saptesprezece la numar:

1. Mintea Suprema

2. Importanta unui scop clar

21
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Increderea in sine
Obiceiul de a economisi
Initiativa si leadership
Imaginatia

Entuziasmul

N O

Autocontrolul

9. Obiceiul de a face mai mult decit esti platit sa faci
10. O personalitate plicuta

11. Géandirea precisa

12. Concentrarea

13. Cooperarea

14. S stii cum sd profiti de un esec

15. Toleranta

16. Regula de Aur pentru obtinerea cooperirii

17. Obiceiul mentinerii sinatitii

Sa incepem cu o analizi completd a fieciruia dintre aceste

saptesprezece principii dovedite ale succesului.
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LECTIA

MINTEA SUPREMA

Principiul Mintii Supreme poate fi definit astfel: o minte
combinati, ce consti din uniunea a doud sau mai multe
minti individuale care lucreaza in perfecta armonie, cu un
scop clar.

Retine definitia succesului, rezultatul aplicarii puterii, si
vei intelege mai repede sensul sintagmei ,,Minte Suprema®.
Va deveni imediat clar ci un grup format din doud sau mai
multe minti care lucreazd in armonie si sunt perfect coordo-
nate poate crea putere din abundenta.

Orice tip de succes este dobandit prin aplicarea puterii.
Totusi, punctul de inceput poate fi descris ca o dorintd arzatoare
de a realiza ceva anume, de a atinge un obiectiv bine definit.

Asa cum stejarul, in stadiul siu de embrion, doarme
in interiorul ghindei, succesul are la inceput forma unei
dorinte intense. Din dorintele puternice se dezvolta fortele
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motivationale care {i fac pe cei ambitiosi si nutreasci spe-
rante, sa conceapd planuri, sa devini curajosi si si-si stimu-
leze mintile pani la atingerea unui grad foarte ridicat de
actiune in directia unui plan sau scop clar.

Doreste-ti intens, nu dori pur si simplu

Dorinta intensi este deci punctul de pornire pentru orice
reahzare umani. In inima doringei salagluiesc anumiti sti-
muli, prin care dorinta se transforma in flacira ﬁerbmte a
actiunii. Acesti stimuli sunt cunoscuti si vor apirea mai tar-
ziu intr-o lista care face parte din filosofia Legii Succesului
descrisd in aceasti carte.

S-a spus, si nu farid indreptitire, ci oricine poate dobandi
orice, in limitele rezonabilului, daci-si doreste suficient de
tare! Oricine este capabil si-si stimuleze mintea pentru a
atinge un stadiu intens al dorintei este, de asemenea, capa-
bil si facid foarte multe in incercarea de a implini respectiva
dorinta. Trebuie si amintim ci dorinta intensi nu este echi-
valenti cu dorinta simpla. Doringa simpla este o formi pasivi
a vointei. Doar dorinta intensa va face ca fortele actiunii,
capabile de a impulsiona, si creascd, ajutindu-l pe om si- si
faureasca planuri si si le pund in practici. Cei mai mult1
oameni nu trec dincolo de stadiul dorintei simple.

Factorii motivanti ai puterii

Una sau mai multe dintre urmitoarele forte motivationale
fundamentale — stimulii mentionati mai sus — constituie
punctul de pornire al oricarei realizari omenesti notabile:

1. Instinctul de autoconservare

2. Dorinta de contact sexual

3. Dorinta de céstig financiar

4. Dorinta vietii dupi moarte

5. Dorinta de faima, de a avea putere
24

Mintea Suprema

. Impulsul iubirii (separat si diferit de dorinta de sex)
Dorinta de razbunare (o caracteristica a mintilor nedez-
voltate)

8. Dorinta de risfituri egocentrice

Oamenii se folosesc de obicei de o mare putere cand sunt
impulsionati de una sau mai multe dintre aceste opt motivatii
fundamentale. Fortele imaginative ale mintii umane devin
active numai cand sunt stimulate de un motiy bine definit!
Maestrii vanzirilor au descoperit acest lucru. In lipsa acestei
descoperiri, nimeni nu poate ajungcj un maestru al vénzirilor:

Ce inseamna vanzarile, de fapt? Inseamnai prezentarea unei
idei, a unui plan sau a unei sugestii care i ofera potentialului
cumpdritor un motiv puternic pentru a face o achizitie. Van-
sitorul priceput nu ii cere niciodatd cumparitorului si cum-
pere fard si-i prezinte un motiv bine definit pentru care ar
trebui sa cumpere. .

Simpla cunoastere a mirfii sau a serviciului oferit nu este sufi-
cientd pentru a asigura succesul vanzirii. Oferta trebuie acom-
paniati de o descriere amanuntitd a motivului care ar trebui sa-1
facid pe cumpiritor si cumpere. Cel mai eficient plan de vanziri
este cel care il atrage pe potentialul cumpirator printr-unul din-
tre cele opt motive fundamentale din lista de mai sus. Cel mai
bun plan este cel care cristalizeaza aceste motive intr-o dorinta
arzatoare pentru obiectul oferit spre vanzare.

Cele opt motivatii fundamentale servesc nu doar ca bazi
1 apelului citre alte minti, atunci cind cooperarea altora
cste necesard, ci folosesc, de asemenea, si ca punct de por-
nire al actiunii in propria minte. Oameni altfel obisnuiti
capati superputeri cind sunt motivati de un factor stimula-
(or extern sau intern, care stirnesc una sau mai multe dintre
cele opt motivatii fundamentale ale actiunii.

Incearca si pui pe cineva in fata posibilititii de a muri,
intr-o situatie neasteptata, iar acea persoand va manifesta o
putere fizicd si o strategie imaginativa pe care i-ar fi imposi-
bil sa le posede in conditii obisnuite.
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