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Mamei mele, fiindcd m-a invatat ce inseamnd valoarea banului, forta
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Introducere

.Bogatia este capacitatea de a duce o viatda completd.”

Anonim

. Multi oameni cred cd nu se pricep s& faca bani, cdnd de fapt nu se pricep
sd-ifoloseascd.”

Frank A. Clark

Pe cand scriam la aceasta carte m-a sunat mama. Mi-a spus:
,»Faciatat de multi bani. O sa fie dezastru dacd, Doamne-fereste,
se Intampla sd mori si nu ti-ai facut un plan pentru bunurile
tale.” E amuzant. Cu trei ani in urma, cind am hotarét sa
renunt la studii, era scepticd. Mesajul ei s-a transformat din
»Continua studiile” in ,,Fa-ti testamentul!”. Dar o sa mai vor-
bim despre mine mai incolo... Mai intai sa vorbim despre tine.

Ii stii pe oamenii aceia la care te uiti si nu-ti dai seama ce-au
facut in viata lor? Caldtoresc oriunde in lume, oricand doresc.
Abia dacd muncesc. Sunt mereu alaturi de familie sau in cuce-
rirea nu stiu carei mari aventuri la care visezi sa ai si tu acces...
intr-o bund zi. Cumva, sunt multumiti de viata lor asa cum
este - si nu se ascund In spatele fatadei unei ,vieti perfecte” in
social media.

Uite-1 pe tipul din cdmin care s-a lasat de facultate si
de-atunci a strans un milion de dolari din fonduri startup. Uite-1
pe tatal copilului care e coleg cu pustiul tiu la fotbal sau pe
care-l vezila sald, care conduce un Range Rover si e mereu liber
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in timpul saptamanii, cand cei mai multi dintre parinti sunt la
serviciu. Uite-o pe vecina ta care a renuntat la jobul ei in
corporatie si are propria afacere despre care ai auzit ca-i aduce
zece sau douazeci de mii de dolari pe luna.

Stii ca acesti oameni sunt, in cel mai bun caz, mediocri. Nu
sunt supertalentati sau destepti, dar traiesc ca niste regi si regi-
ne si asta te deruteaza.

Ce stiu ei, spre deosebire de tine, este cum sa fie niste
capitalisti pornind de la zero capital. Exista patru reguli de aur
pe care lumea afacerilor ni le-a bagat pe gat ca sa ne impiedice
sa avem succes. Aceste reguli trebuie incalcate. Iar oamenii la
care te gandesti se pricep de minune s le incalce.

E usor sa consideri ca oamenii foarte bogati provin din fami-
lii bogate sau sa presupui ca s-au casatorit cu cineva avut. Ori
poate te gandesti cd nu sunt deloc bogati si ca tot ce fac este sa
traiasca din bani pe care nu-i au, datori vanduti pe la banci.
Aceste scenarii sunt valabile in cazul unora, dar nu la acestia
ma refer.

Eu ma refer la oamenii care se imbogatesc din ceea ce fac.
Nu familia este motivul contului lor gras din banca. Te-ai satu-
rat de postdrile lor zilnice pe Instagram cu imagini de pe iahtul
propriu sau din cine stie ce vacanta in strainatate, dar pe cat te
enerveaza, pe atat de mult arzi de dorinta de a afla cum fac asta.
Cum de sunt acesti oameni atat de realizati - si de liberi - in
timp ce tu te ofilesti in lumina fluorescenta de la birou, unde
robotesti peste 50 de ore pe saptamana?

Acesti oameni sunt bogatii ,,de tip nou”, dupa cum numeste
Tim Ferriss segmentul de populatie care a Inteles cum sa aiba
de toate in viata - fara ca asta sa insemne orice - si cum sa faca
din asta un avantaj pentru sine. Bogatii de tip nou se folosesc
de timpul, banii si energia lor ca de o resursa. Ei obtin ce vor
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atunci cand vor. Caldtoresc oricat de mult isi doresc. Agenda
lor nu e incarcata. Si au foarte, foarte putine cheltuieli.

Tim Ferriss ne-a vorbit despre bogatul de tip nou acum zece
ani, in cartea sa The 4-Hour Workweek’, dar de-atunci s-au
schimbat foarte multe. In prezent, eu si cei asemenea mie ne
imbogatim nu doar fiindcd punem de la zero bazele unor firme,
ci pentru ca ne folosim de parghii ca Instagram si Airbnb, care
nu existau la inceputul anilor 2000. Acumuldm bogitie profi-
tand rapid de instrumente noi si intelegdnd cum sa le facem sa
lucreze in locul nostru, pentru ca noi sa muncim mai putin.

Cand un om obisnuit vede un om bogat de tip nou, presu-
pune cd acesta din urma are vreo insusire magicd. Nu este
magie. Omul obisnuit pur si simplu nu intelege cum s-a
imbogitit atat de mult bogatul de tip nou, asa ca-si explica asta
prin ,,magie”. Magicianul e cel care recurge la o serie de
»miscari” sau de ,tactici” de culise, pentru ca, atunci cind tru-
cul este pus in practicd, privitorul obisnuit sa nu observe unde
este pacaleala. Daca ai vedea acel magician exersand in culise,
ti-ai spune: Si eu pot face acest truc! Sa te iImbogétesti este la fel.

Acesti magicieni exerseaza in culise, dar in aceastd carte
nu-ti voi ascunde nimic. Sunt un magician bogat de vreo zece
ani si, In pofida recomandarii avocatilor mei, iti voi dezvalui
totul in aceasta carte, ca sa poti sa devii si tu un ,,magician al
averii”. Vei vedea declaratia mea de venituri, declaratiile mele
de pierderi si de profit, negocierile mele prin e-mail cand vreau
sa cumpar sau sd vand firme. Te fac partas la toate, ca sd le poti
studia si sa-ti poti face o idee foarte realistd despre cum mi-am
cladit imperiul. O sa te iau In culisele vietii de bogat de tip nou,
unde sa fii parte a acestui sanctuar ascuns.

* Timothy Ferriss, 4 ore-sdptdmana de lucru, Editura ACT si Politon, Bucuresti, 2016 (n.t.).
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Stilul de viata pe care ti-1 doresti iti este la Indemana - doar
ca pentru moment nu-i stii mersul. Aceasta carte te va ghida
printre tertipuri, incepand cu cele pe care eu insumi le-am facut
la varsta de 19 ani. Vei invata sa copiezi dedesubturile a peste
20 de surse de venit pe care le am acum, la 28 de ani.

Daca esti pregdtit sa te alaturi comunitdtii de bogati de tip
nou, atunci citeste mai departe, micule magician al averii!

Povestea mea si motivul pentru care ai nevoie
de aceastad carte

Sunt cateva lucruri pe care trebuie sa le stii despre mine:

» M-am lasat de facultate.

» Mi-am facut prima firma in camera mea de cdmin din
Virginia pe cAnd aveam 20 de ani. In patru ani am anga-
jat 40 de oameni, iar firma, evaluata la 10,5 milioane de
dolari, a avut vanzari de § milioane de dolari.

» La22de ani am refuzat o oferta de achizitie in valoare de

6,5 milioane de dolari pentru aceasta firma.

Nuamun CV.

Mi-am cumpadrat singur prima proprietate la 24 de ani.

Am cumpadrat prima companie la 26 de ani.

In prezent, la 29 de ani, am propria firma de capital, prin

care cumpar si vand companii.

» In luarea deciziilor ma folosesc de tipare si de date
statistice.

vvyyy

Acest ultim detaliu probabil ca este motivul pentru care am
ajuns atat de departe si este si modul in care te voi ajuta si pe
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tine s ajungi aici. N-o si te fac sa-ti pierzi timpul conversand
sau propovaduindu-ti gAndirea pozitiva. In ciutarea unor tipare
pe care sd le poatd aplica oricine ca sa se Imbogiteascd, si mun-
ceascd mai putin si sd obtina ce-si doreste de la viatd am stat de
vorba cu peste cinci sute de oameni dintre cei mai inteligenti
din lume, cu nonconformisti si cu presedinti de companii. Am
obtinut date concrete si cifre, ca eu si tu sd putem Invita din
chestii reale. De fapt, pun atat de multd presiune pe acesti
presedinti de companii, ca imi impartasesc strategii secrete pe
care si-ar fi dorit sa nu mi le fi spus si ma ameninta ca ma dau
injudecata dupa ce episodul despre ei ajunge in spatiul public.
Problema lor! (Avantajul tau!) Un efect secundar nedorit este
ca sunt creatorul de podcasturi cel mai actionat in judecata - ar
trebui sd-mi vezi peretele plin cu notificari de incetare a acestui
gen de actiuni (E atat de frumos! Iar eu castig de fiecare data
astfel de dispute!).

Aceasti carte este extensia naturald a podcastului meu. Iti
voi prezenta secretele bogatului de tip nou si iti voi spune
povestile adevarate ale unor presedinti de companii care au
numai 28 de ani si au inceput intr-o camera de camin, ale unor
milionari de pe Airbnb, ale unor creatori de softuri putred de
bogati si ale unor miliardari din domeniul tehnologiei financi-
are - toti acestia sporindu-gi averea pe zi ce trece, chiar in acest
moment. Vom cunoaste povestile lor, dar, la fel de important,
ne vom uita peste cifrele reale din spatele afacerilor lor ca sa
putem intelege cum de le iese atat de bine.

Apoi sunt tiparele. In toate discutiile mele cu antreprenori
de top am observat ca planurile lor executive urmeaza niste
tipare similare care contrazic regulile conventionale de afa-
ceri. Aceste tipare sunt direct proportionale cu averea, liber-
tatea si castigurile masive - si te vor surprinde al naibii de tare.
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Dupa ce le vei afla din capitolele urmatoare, iti vei da seama
ca e incredibil de usor sa devii bogat si te vei alatura acelor
amici bogati ale caror succese te nduceau cu doar citeva
luni inainte.

Obsesia mea pentru cifre este atat de puternica, incat este
si motivul pentru care am renuntat la facultate. Dar si din cauza
atitudinii fata de bani pe care mi-a insuflat-o mama incé din
fasd. Mama se jurd ca aveam § ani cand, in timpul unui drum
cumasina, am intrebat-o de ce nu mai iesim la restaurant. Mi-a
explicat cd ea si tata au fost nevoiti sa faca o alegere. Decisesera
de curand sd ne mutam la tard, intr-o casa mare si noua, iar
aceastd alegere i-a fortat sa nu mai cheltuiasca bani pe altele,
cum ar fi iesirile la restaurant.

Mult timp am ramas tacut pe bancheta din spate. Apoi i-am
zis: ,Pai, mama, atunci pot alege sa sparg pusculita si sd va scot
pe toti la Pizza Hut diseara?” Ea nu a dat curs propunerii mele.
In schimb, impreuni cu tata, au hotirat si iesim la restaurant
in acea seard. Dar lectia a fost clara.

Eu nu-mi amintesc aceasta discutie, dar cand aud povestea
asta mi se pare ca spune atat de multe despre felul in care m-au
crescut parintii mei ca si gAndesc ca un antreprenor. In acea zi
mama nu a vorbit despre bugetul familiei - nu direct. Ideea mai
importanta era ca trebuie sa iei decizii in functie de felul in care
vrei sa traiesti acum - si de felul In care vrei sa traiesti pe viitor.
Totul tine de alegerea unei alternative. Uneori asta inseamna
mai putinad pizza in schimbul unei case mari la tara (exceptand
situatia in care copilul tau de § ani te face sa te rdzgandesti in
urma unei conversatii de cinci minute). Alteori inseamna sa-ti
urmezi instinctul cand ai in fatd o mare ocazie, chiar daca e
contrar tuturor lucrurilor pe care ti s-a spus ca ,,ar trebui” s le
faci in viata.
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Asta am simtit cand am hotérat sd renunt la studii. Am con-
tinuat pana in anul trei, dar n-o sa uit niciodatd momentul cand
mi-am dat seama cd scoala nu e pentru mine. Era la cursul de
statistica de la inceputurile mele la Virginia Tech. Ar fi trebuit
sa-mi placa la nebunie acest curs, dar profesorul era atat de
plicticos, iar mintea mea zbura in alta parte.

Partialul din acel semestru a fost ca un dus rece pentru
mine. Toata noaptea de dinainte stitusem treaz ca sa promo-
vez un produs de tip fanclub pe Facebook pe care tocmai il lan-
sasem. Eram foarte obosit, dar in seara respectiva facusem
oferte in valoare de 1 400 de dolari, asa cd nu aveam niciun
regret. Imi pusesem o notificare pe telefon ca si scoatd un
sunet de fiecare datd cAnd aveam o incasare prin PayPal. in
timpul testului, telefonul a stat in partea cealalta a sdlii, dar am
auzit acel sunet de doua ori pe parcursul celor doud ore de exa-
men. Produsul meu costa 700 de dolari bucata, deci am facut
1400 de dolari inainte de incheierea examenului. Am picat, dar
acest esec s-a transformat Intr-un impuls de neoprit de a-mi
extinde afacerea.

Mi-am dat seama ca sunt un capitalist in clipa in care am
obtinut punctajul la test si am vazut ca l-am picat. M-am gandit
ca, daca pot sa pic acest examen si In acelasi timp sa castig
1 400 de dolari, atunci scoala nu e pentru mine. Am mai conti-
nuat vreo doi ani, dar stiam ca trebuie sa scap de ea si sa ma
ocup de extinderea companiei mele. Daca esti in facultate cand
citesti toate astea, continud. Devine si mai interesant...

Cand am hotdrat, in sfarsit, sa renunt la scoald, unul dintre
primele lucruri pe care le-am facut a fost sa o sun pe mama. Am
crezut cd o sa se albeasca la fatd cand o sa auda ca vreau sa ma
las de scoala - mai ales ca ea a trebuit sa tina trei joburi in
acelasi timp ca sa-si pliteasca facultatea. Pentru mine parintii
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plateau taxa, cand colo eu nu dideam doi bani pe asta. Dar
mama nu a fost deloc furioasa. Mi-a spus doar ca este alegerea
mea si ca ar trebui s ma gandesc ce optiuni am. Era singura
data cand parintii mei erau dispusi sa-mi plateasca facultatea
(eram norocos si recunoscator), asa ca mama mi-a recomandat
sa-mi iau diploma in caz cd una dintre ideile mele de afaceri se
duce de rapa pe parcurs.

Avea dreptate, dar stiam cd n-o sa ma fortez niciodatd sd am
succes cu plasa de siguranta dedesubt. I-am spus cd asa simt ca
trebuie sa fac. Mama mi-a zis cd stie ca a crescut trei copii
incdpatanati si ambitiosi, asa ca nu avea de gand sa se opuna
dorintelor noastre. N-a facut decat sa ma indemne sa am in
vedere toate optiunile Inainte de a lua o decizie.

Eu nu ma puteam gandi decat la cifre. Stiam cé pot sd castig
mult mai mult de 1 400 de dolari intr-o dupd-amiaza daca
investeam mai mult timp si mai multa energie in afacerea mea.
Am uitat de reguli si de sfaturile oricui mi-a spus ce-ar trebui
sa fac cu viata mea la 20 de ani (mama, iti multumesc ca nu ai
fost dintre acestia!). Am vazut o oportunitate si n-am lasat-o
sd-mi scape.

Declaratia mea de venit si motivul pentru care
ar trebui sa ma asculti

In 2013, cAnd aveam 23 de ani, compania pe care am por-
nit-o in camera de camin (numitd Lujure, iar mai tarziu rede-
numita Heyo) a avut vanzari anuale de peste noua sute de mii
de dolari. Politicienilor le plac la nebunie declaratiile de veni-
turi si m-am gandit sa ti-o arat pe a mea:
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Doi ani mai tarziu, in 2015, vanzarile firmei mele depaseau
cinci milioane de dolari, iar in decurs de doi ani am cumparat
alte patru companii care sa-mi aduca si mai multe venituri, mai
repede si mai ieftin. In prezent obtin in mod pasiv venituri
lunare de o suta de mii de dolari si muncesc cam 15 ore pe
saptamana.

Ce vreau sd spun nu este cd daca renunti la studii te
imbogatesti (desi mie asa mi s-a intamplat), ci ca tu sau eu sau
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oricine altcineva poate deveni un bogat de tip nou daca
hotéraste pur si simplu cd asta isi doreste.
Deci vrei sau nu?

Oamenii bogati ti-au bagat pe gat
aceste patru minciuni

Existd un secret pe care multi dintre bogatii de tip nou nu
vor ca eu sd-1 dezvalui: nu e nevoie s fii educat la o facultate
de top, sa ai bani, sa fii creativ si nici macar sa ai o idee ca sa
ajungi la nivelul lor de succes financiar. Nu trebuie decat s fii
dispus sé incalci regulile si sa Incepi sa frecventezi locurile
potrivite.

Pentru inceput, uita de toate ,,regulile” de afaceri si de facut
bani despre care ai invitat, pentru ca nu mai sunt de actualitate.
M4 uimeste cd o carte precum Rich Dad Poor Dad’, care s-a vin-
dut in 20 de milioane de exemplare, nu mai este relevanta.
Cand eram mic, aceasta carte a fost Biblia mea, dar astazi pur
si simplu nu mai este de actualitate, pentru cd oferd recoman-
dari invechite de afaceri, extrase dintr-un model economic
invechit. Un exemplu: un mesaj esential al cartii este ca locuinta
in care stai este o investitie pasiva, indiferent daca o inchiriezi
sau o cumperi. In prezent, bogatul de tip nou si-ar clasifica
locuinta drept o investitie activa, pentru ca in fiecare lund in
care are de calatorit cateva zile o poate pune pe Airbnb,
obtinand astfel venituri de pe urma ei. In facultate, am inchiriat
cel mai scump apartament din oras si am locuit acolo pe gratis,
cdstigdand 1300 de dolari pe lund din inchiriere. Investitie pasi-
var Contul meu din banca e de alta parere.

* Robert T. Kiyosaki, Sharon L. Lechter, Tatd bogat, tatd sédrac, editia a IlI-a, Editura Curtea
Veche, Bucuresti, 2008 (n.t.).
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Bogatul de tip nou surprinde atat de multd lume pentru ca
nu urmeaza vechile reguli de afaceri pe care le urmeaza mase-
le. Aceste reguli ti-au fost bagate pe git de catre ,,mentori”,
dar ca sa devii un bogat de tip nou trebuie sa uiti de ele.
Acestea sunt:

» Sé te concentrezi pe un singur lucru in care sa devii
expert.

> Saaioidee remarcabila.

Sa-ti stabilesti obiective si sa Incerci sa le atingi.

» Sale dai clientilor ce-si doresc.

v

Le voi desfiinta pe toate in capitolele urmatoare si-ti voi pune
la dispozitie o noud serie de reguli ca sa devii bogat:

REGULA NR. 1: Nu te concentra pe un singur lucru. Parintii
ti-au spus mereu ca trebuie sa faci un singur lucru si sa-1 faci
foarte bine. In facultate suntem incurajati si proceddm la fel,
alegandu-ne un domeniu de specializare. Dar asta e o strategie
foarte proasta daca vrei sa faci avere in economia de tip nou.
Sa te concentrezi pe un singur lucru inseamna un singur punct
de rupere - fie ca este vorba de un job, de o oportunitate de a
investi sau de un demers antreprenorial. Cand inginerii con-
struiesc un pod, nu vor sub nicio forma sd aiba un singur punct
de rupere. Dacé vantul ajunge sa bata cu 320 de kilometri pe
ord si se rupe un cablu, podul mai are si alte cabluri de rezerva.
In acelasi fel, nu e bine si-ti bazezi averea pe o singurd intre-
prindere. Daca aceasta da gres, esti distrus si trebuie sd o pornesti
din nou de la zero. Ignora sfaturile conventionale care-ti spun
ci e imposibil si faci mai multe lucruri in acelasi timp. Iti voi
prezenta regula mea, regula celor trei proiecte, aratandu-ti cum
poti avea de fiecare data cel putin trei noi idei pe teava, iar asta
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fara sa te-ntinzi mai mult decat ti-e plapuma. (Multi iti spun
»Te ocupi de prea multe lucruri odata!” pentru cé sunt invidiosi!)

REGULA NR. 2: Copiaza ce face concurenta. In cele mai
mici detalii. Ti-a trecut vreodata prin minte: Uf, as fi fost si eu
bogat dacd mi-ar fi venit si mie ideea XYZ datoritd cdreia cutare
s-a imbogatit? Ei, ce spui?! Pune mana si copiaz-o! Nu e nevoie
si fie ideea ta. Sa lansezi o idee noua este de fapt o abordare
foarte proasta daca vrei sd faci avere - trebuie sa platesti de
unul singur pentru toate greselile. De ce?! Ca sa devii putred
de bogat trebuie sa-i copiezi agresiv pe ceilalti si sa adaugi pro-
pria contributie. Facebook n-a ascuns faptul cd a copiat
Snapchat. Cand Snapchat a lansat Snapchat Stories, Facebook
a venit cu Facebook Stories si Instagram Stories. Cand
Snapchat a venit cu optiunea mesajelor care dispar dupa un
anumit timp, si Facebook a addugat asta la aplicatia sa de
mesagerie. Facebook a fost nemilos - a mers din aproape in
aproape si a copiat tot. Sa-ti imiti concurenta nu este ceva
revolutionar. Pare scandalos pentru ca majoritatea oamenilor
sunt prea speriati ca si faca asta. La sfarsitul secolului al
XIX-lea, marii magnati ai presei Joseph Pulitzer si William
Randolph Hearst erau intr-un razboi acerb pentru castigarea
cititorilor din New York City. Mai bine de zece ani, Pulitzer si-a
publicat ziarul, New York World, fara niciun fel de concurenta
pana la intrarea pe piata a lui Hearst cu New York Journal, copi-
ind absolut toate strategiile lui Pulitzer. Hearst a copiat mache-
ta ziarului lui Pulitzer. I1-a suflat lui Pulitzer pe principalul sau
caricaturist. Hearst a copiat si apoi a impins fiecare strategie
cativa pasi mai departe de ce facea Pulitzer. Cand Pulitzer a
cerut 20 de centi pentru un ziar de opt pagini, Hearst a cerut
10 centi pentru unul de 16 pagini. La inceputul secolului XX,
Hearst si-a consolidat primul loc in presa din New York City.
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Partea cea mai buna (sau cea mai rea)? Pulitzer a fost prac-
tic mentorul lui Hearst inainte sd devina rivali. Evident ca
Hearst nu a fost vreun sentimental. Trebuie sa copiezi ca sa
castigi, dar imi dau seama ca nu e usor sa stii ce sa faci saude
unde sa incepi. Ideea este sd analizezi o afacere si sa identifici
o nevoie a clientilor sai pe care nu o satisface - si apoi sa satis-
faci tu acea nevoie. O sa-ti arat cum sa faci asta. Renunta la
scuza ca altcineva se ocupa deja de aceastd idee. Daca nu esti
Elon Musk, Jeff Bezos sau deja miliardar, nicio idee pe care o
poti lansa rapid si pe care o poti vinde nu mai este noua. O sa
faci avere copiind una dintre ele, imbunatatind-o si creand un
culoar. Te poti apuca sd inventezi chestii noi dupa ce ai deja un
miliard de dolari. Dar nu este eficient sa incerci sé faci asta de
la inceput.

REGULA NR. 3: Inceteazi sa-ti mai stabilesti obiective - te
impiedica sa te imbogatesti. Sa-ti stabilesti un obiectiv e ca
si cum ai spune: Vreau un ou de aur. Poate fi un ceas Rolex, o
vila in Beverly Hills, un avion privat de 500 de milioane de
dolari, o cina de 2 000 dolari la restaurantul tau preferat.
Daca-ti trdiesti viata in jurul unui obiectiv, in clipa in care-1
atingi pare ca nu mai ai nimic de facut. Ajungi sa te plictisesti
si trebuie sa te motivezi din nou si sa incepi s alergi dupa un
alt ou de aur. E mult mai bine sa-ti investesti energia in crea-
rea, alimentarea si cresterea unui sistem din care ies oua de
aur in fiecare zi. In acest fel, indiferent unde te-ai afla, indife-
rent daca lucrezi sau nu, indiferent daca ai 20 de copii sau
niciunul, ai o gascd de aur care continua sa faca oud pentru
tine. Sistemele {i fac pe cei bogati si mai bogati, iar obiectivele
ii fac pe cei sdraci si mai saraci. Acestia sunt cei doi vinovati
de la care a pornit zicala pe care o auzi atat de des: ,,Bogatul
se imbogiteste si mai tare, iar saracul devine si mai sdrac.”
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REGULA NR. 4: Vinde-le tarnacoape cautatorilor de aur.
Esenta acestei reguli este sd-i lasi pe altii s deschida drumul
prin padurea deasa, pentru ca apoi tu sd pasesti linistit pe acolo
si sd faci bani de pe urma muncii lor asidue. Asta au facut
oamenii in timpul ,,Goanei dupa Aur”. Cautatorii au pornit-o
spre Vest, disperati sa caute, sa descopere, asudand, sangerand,
ucigand si lasandu-se ucisi doar ca sd ajunga acolo. Dupa ce au
ajuns si-au dat seama cd au nevoie de tarnacoape ca sa sape
mai eficient. Ei bine, altii au venit apoi pe drumurile deja create
pentru a le vinde tarndcoape cautdtorilor de aur. Si s-au
imbogatit fara sa suporte vreun risc, fara sa asude sau sa verse
vreo piciturd de snge. In lumea noastri asta se traduce prin
extragerea de venituri dintr-o piata puternicd pe care altii s-au
chinuit sa o cladeasca. Prin urmare, daca creezi un instrument
de care oamenii sa se foloseasca pe langa Facebook, capitali-
zezi practic din banii pe care Facebook i-a cheltuit deja,
vanzandu-ti produsul pe o piatd creata de ei. Fii atent la ce
tunuri sunt pe piata in prezent. Daca livrarile saptamanale de
mancare sunt in top, nu incerca sa concurezi cu HelloFresh si
Blue Apron. Gandeste-te mai degraba la infrastructura pe care
se bazeaza aceste afaceri si pune-le-o la dispozitie. Astfel de
firme au nevoie de asigurarea livrarii de la depozit la casele
consumatorilor. O sd te ajut sa-ti descoperi propriul tarnacop
pe care sa-1 vinzi cautatorilor locali de aur - acei oameni care
aleargd dupa ceea ce este pe val in zona ta geografica sau pe
nisa ta. Procedand astfel este mult mai probabil sd ai succes in
afacerea ta, pentru ca esti cotofana din spinarea bivolului.
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Intrebare: pentru cine este aceastd carte
si pentru cine nu

Aceasta carte este pentru cei cu datorii, cu patru copii, cu un
venit de 1 000 de dolari si fara vreo idee de afaceri. Nu-ti face
griji cd nu ai pornit niciodata o afacere sau ca nu stii nimic des-
pre cum se conduce o firma. Te voi ghida pas cu pas prin sistem
si-ti voi pune la dispozitie capturi de ecran din viata reala,
declaratii de venituri si schimburi de e-mailuri care mi-au adus
afaceri de cate sase cifre. Pana la finalul cartii vei sti:

» Sapuibazele unei afaceri care merge singura, fara capital
de pornire.

» S4 ai acces la o baza de clienti pentru crearea careia nu
ai facut niciun efort.

» Sa cumperi proprietdti sub pretul pietei, care sa-ti aduca
bani din prima zi de achizitie.

» Sa faci investitii in afara cailor batute, care sa-ti aduca
venituri imediate si duble fatad de cele obtinute dupa mai
bine de zece ani de investitii la bursa.

> Sa ai un avant suficient astfel incat, o data la doi ani, sa
creezi (sau s cumperi) si sa vinzi companii cu un profit
de sapte cifre.

Pentru moment insa nu te preocupa de nimic din cele de
mai sus. Vei incepe transformandu-ti fiecare pasiv intr-un activ
cu ajutorul economiei de tip sharing, care te va scdpa de majo-
ritatea cheltuielilor. Probabil ca ti se pare imposibil, dar bogatul
de tip nou a gasit o cale de a face asta, iar eu iti voi dezvalui
secretele sale. Cand incep sa se adune banii te vei folosi de ei
ca sa-ti croiesti drum catre avere, cladind, cumpérand, inves-
tind si vanzand bunuri si servicii.
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Exista doar doud cerinte pe care sa le respecti daca vrei sa
faci parte din lumea bogatilor de tip nou: sd-ti doresti mai mult
timp liber in care sa faci ce vrei si sé castigi bani in termenii tai;
si sd ai ambitie. Nu pot sa te invat sa fii ambitios, asta trebuie
sa vina de la tine.

Daca ai aceste doua lucruri, probabil ca esti genul de per-
soand care nu vrea sa-si traiascd viata conform unei mentalitati
de genul ,,agitat non-stop, nedormit si muncind pe branci pen-
tru pensie”. Bine. Atunci vei ajunge departe. Motivatia de a-ti
cladi propria viata - indiferent cd asta Inseamna sa calatoresti
in toatd lumea sau sa-ti construiesti o cabana de lemn in padu-
re - este tot ce ai nevoie.

Vreau, de asemenea, sa clarific pentru cine nu este aceasta
carte. Aceasta carte nu este pentru cei carora le place sa pri-
measca sfaturi de genul ,,urmeaza-ti pasiunea” - asta e cea mai
sigura cale de a ramane sarac. Daca vrei pe cineva care sa-ti dea
voie sad-ti urmezi visurile, chiar daca asta Inseamna sa ajungi
atat de sdrac Incat si n-ai nici asigurare de sanatate, atunci nu
vei obtine asta de la mine. Da, daca-mi urmezi sfaturile, vei
ajunge sa trdiesti viata la care visezi, dar visurile tale nu-ti vor
aduce bani. Mai intéi venituri pasive. Abia apoi poti sa visezi
mai departe decat ti-ai fi imaginat vreodata.

Aceastd carte nu este nici pentru cei intimidati de persoane-
le carora le place competitia. Vei fi nevoit sa imiti, sd negociezi,
s vinzi mai ieftin si sa-i depdsesti pe altii la fiecare miscare.
Daca gandul de a face toate astea nu te entuziasmeaza, atunci
nu vei face multi purici aici.

In sfarsit, aceastd carte nu este pentru cine ii detesti pe cei
1% - pentru ca dupa ce vei fi urmat recomandarile mele vei face
parte dintre cei 1% si vei fi cu ochii pe cei 0,01%.

Dacid ti se pare improbabil, nu uita ca bogatii de tip nou sunt
oamenii cu care te vezi in fiecare zi. Este vorba despre colega

26 Cum s devii capitalist Introducere



cu care ai impartit ani intregi acelasi cubicul si care in cele din
urma a zis: ,,M-am sdturat sd muncesc atat de mult si sa fac
numai 90 000 de dolari pe an. Imi dau demisia.” Poate ci
reactia ta pe-atunci a fost: ,,0, Doamne, eu nu mi-as putea da
niciodata demisia. Am asigurare de sdnatate si alte beneficii,
plus cd am doi copii. Nu-mi dau demisia.” Ei bine, colega ta are
trei copii si era cea care aducea bani in casa cand si-a dat demi-
sia. Dupa cinci luni vezi ca pleaca in vacantd cu intreaga fami-
lie. O vezi la cafenea cu niste prieteni si o auzi spunand ca face
ea cinste. Iese in orag cu cine vrea si, de cele mai multe ori, face
doar ce vrea. Data viitoare cand va vedeti iti spune cd are o afa-
cere din care castiga 30 000 de dolari pe luna. Si ce sa vezi? Nu
e nici mai desteapta, mai talentatd sau mai rapace decat tine.
Nu te mai intreba cum face asta si treci la treaba chiar acum,
folosindu-te de tacticile din urmatoarele cateva pagini.
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PERSPECTIVA DE ANSAMBLU A PLANULUI TAU
DE A DEVENI BOGAT

[atd o vedere de ansamblu a drumului tdu catre
bogdtie, daca vei urma recomanddrile din aceasta carte:

1. Porneste de la zero. Fara capital de inceput. Fara
banii [3sati de bunica. Fara contributia partene-
rului care castigd bine si te ajutd sd-ti iei zborul.

2. Manuieste cele patru tactici de care m-am folosit
ca sa obtin peste 10 000 de dolari si sa-mi pot
finanta propriile afaceri la varsta de 21 de ani.

3. Pe masura ce castigi bani:

= i vei cheltui oricum iti doresti ca s ai o viat3
fericitd si sdnadtoasd. Du-te in vacantd. [a-ti o
cafea in fiecare dimineatd. Cumpard-ti acea
rochie de firma, chiar dacd nu e la reduceri.

= i vei investi in feluri unice inapoi in afacerea
ta actuala.

= i vei investi in imobiliare, folosindu-te de
foarte putin capital.

= Veicumpdra imediat alte firme cu cativa centi
la dolar, pe baza tacticilor de negociere pe care
le vei invdta de la mine.

= Vei pune bazele unui fond de rezerva pentru
orice altd afacere ti vei dori la un moment dat.

Tti voi ardta cum si faci toate astea.
Este simplu? Da.
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Este usor? Nu.

In muzicé sunt doar sapte note. Le stie toatd lumea.
Si-atunci de ce unii creeaza hituri, in vreme ce altii abia
dacd pot canta? Raspunsul tine de combinatia dintre
aceste sapte note.

S& faci afaceri e si mai simplu - sunt doar patru
note. Aceasta carte te va invata modurile unice in care
sd combini aceste patru note sau principii pentru a
obtine niste capodopere care sd-ti ingrase conturile
bancare. Vei vedea si cum am combinat eu aceste patru
principii, adicd acele patru reguli pe care ti-am reco-
mandat sa le incalci, ca sa fac o avere incredibila.
Caldtoria incepe acum.

Treci la urmdtorul capitol, ca sd afli cum am fdcut
primii mei 6 400 de dolari din firma de podcasting.
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Partea | Reguli pe care
intdai | saleincaldi,
reguli pe care

sd le adopti







1 Regula nr. 1: Nu te concentra
pe un singur lucru

Un singur punct de rupere (SPOF) este un sistem care
.contine o singurd componentd care sa indeplineasca un
anumit rol [...], iar dacd acea componenta dd gres, nu existd o
alta, alternativa, care sa-iia locul”.

PC Magazine

Pdrintii si profesorii nostri s-au inselat. Cei mai multi dintre ei ne-au
indemnat sa ne concentrdm pe un singur lucru, in care sd devenim foarte
buni. Alege o specializare. Devino expert! Fii persoana pe care o sund
toatd lumea cand are nevoie de abilitatea pe care o stdpanesti.

Asta e in regula daca aspiri sa devii cel mai bun neurochirurg
din lume, sa zicem. Dar e un sfat foarte prost daci, de fapt, vrei
sa te imbogatesti si s muncesti mai putin.

Am mentionat deja una dintre problemele acestei abordari:
iti asigurd un singur punct de rupere. Dacé implici toata incre-
derea si toate resursele intr-un singur lucru, iar acesta este un
esec, ai dat de belea! Acesta e un lucru valabil indiferent daca
vorbim de un job, de o afacere noua sau de orice altceva in care
investesti timp si bani. Esti mereu vulnerabil in fata concurentei.
Dacé devii intr-adevar cel mai bun neurochirurg sau comerciant
sau IT-ist din lume - sau din zona ta -, intotdeauna va fi cineva
care s te inlocuiasca. In prezent e foarte usor ca oamenii si se
mute de colo colo si sa-si gaseasca un job nou. Angajatorii pot
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