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'Regula 8. Trimite o scrisoare directi, pag.274

' Regula 9. Radioul qi televiziunea delin
puterea, pag.274

' Regula 10. Oferi ceva gratuit, pag. 275
. Regula 1 1. Nu pleca fXrd si-!i laqi datele

de contact, pag.275
Oportrmit{i sunt pest€ tot, pag. 276

Pur gi ri-plo fr-ol,pag.277
E:cncrlu PmcrrcE, PAG. 277

CAPTTOLUL 7
oBTINE BANtr DE CARE AI NEVOIE,PAG. 279

Ignoranla te line pe loc, pag.279
Lipsa banilor, pag. 280

Banii sunt disponibili pest€ tot, pag. 280

'Foloseqte banii puqi deoparte, pag. 281

'Vinde niqte bunuri, pag. 281

'Folosegte un card de credit, pag. 281
. Contracteazi imprumuturi in calitate

de persoani fizicd, pag. 282
Bdncilor le place sd acorde imprumuturi bune, pag. 282

' tmprumutd pe bazaunei garanfii, pag. 283
. ,,Banii din dragoste", pag. 283

' Contracteazd, un credit ca persoani juridici, pag. 284
Cinci factori importanli pentru bdnci, pag. 284

RelaSiile cu bdncile se maturizeazd in timp, pag. 285

' Ia in leasing sau inchiriazd,, pag. 287
. Bootstrappingul, pag. 287

Dezvoltd-Si creativitatea pi invafd rapid, pag. 288
. Finanfarea din partea clientelei, pag. 288
Solicitd depunerea unui depozit, pag. 289

Plata in avans, pag. 289
Vinde abonamente, pag. 290

Vdnzdri prin poSta directd, pag. 290
Cesioneazd unor drepturi de autor, pag. 290

Onorarii in avans, pag. 290

^ 
Marketing muhilevel, pag. 291

Imprumuturi pe baza crean{elor, pag. 291
Transformd-fi afacerea intr-o francizd., pag. 291

' Capital de risc, pag. 292
Trei cerin{e pentru a obgine finanSare de la
un investitor de capital de risc, pag. 292

' Soliciti finanlare de Ia stat (r...), pag. 293

' Finanlare de la companiile de investilii
in mici afaceri, pag. 295

' Emite o oferti publici de vAnzare acliuni, pag. 295
Raportul preg-profit, pag. 296
Transparenld maximd, pag. 296

. Finanlarea din partea furnizorului, pag. 297
Surse mai bune de creditare, pag. 297

Factorii deterrrinan{i ai creditirii, pag. 298
Alegerea afacerii ideale pentru tine, pag. 299

'Alege o afacere in cregtere, intr-un domeniu
tn creqtere, pag.299

' Cele mai prielnice locuri in care-fi poli incepe
afacerea, pag. 300

Po1i incepe chiar astizi, pag. 301

E:<rno1r PRtcnce, pAc. 302
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CAPMOLIIL 8

cr.rM GANDE$TI, A$A CRE$Tr, PAG. 303

Efh rro pot€nfal geniu, pag. 304
De ce este seativitatea atAt de irnportant5, pag. 304

UtilizeazX-F mai mult din inteligenp, pag. 305

Multiplic6-1i rezultatele, pag. 305
kecum pe diniunfru, a{a fi pe dinafart, pag. 306

Sfimuleaze-$ g6ndirea, pag. 306

' GAndeqte pozitiv, pag. 307
. Stabilette-{i scopuri qi obiective clare, pag. 308

' Stimuleaz6-{i curiozitatea, pag. 308
. Stimuleazi-li mintea, pag. 309

. Practic[ vintalizarea creativ5, pag. 309

'invali si rdzi de tine insufi, pag. 310

' Fii activ fizic, pag. 311
. Exerseazi concentrarea intens[, pag. 31 1

' Aqteapt[-te la ce este mai bun, pag. 312
o Preia controlul propriei vieli, pag. 313

' O dorinfi arz\toare, pag. 314

Calid$Ie geniilor, pag. 314

'tnva$ sX te concentrezi asupra unui
singur lucru, pag. 315

'Adoptd o abordare sistematic[, pag. 316
Rezolvarea sistematicd a problemelor, pag. j16

' fine-li mintea deschisi, pag. 318

Automatismul in gAndire, pag. jl8
Gindirea adaptativd, pag. j18

Cum sd Sod"td mai oeativ, pag. 319

'Obiectivele a ciror realizare este intens doritl, pag. 319

'Problemele presante, pag. 320

'intrebirile la obiect, pag. 320

Modalitlli de a te fmbogEli atAt cit itri doregti, pag. 320

' fine un jurnal al ideilor, pag. 320

' Relaxeazi-te Ei reflecteazd, pag. 321

' Tehnica,Baghetei magice", pag. 321

. Proiecteaz5-te in viitorul qi apoi gAndeqte
retrospectiv, pag. 322

' Complete azd propozi\ia. .., pag. 322

'Genereazi rispunsuri personale, pag. 323

' Practic5,,mindstormingul" pentru
orice problernl,, pag. 323

Totul e greu inainte de a fi uSor, pag. j24

'Brainstorming, calea cltre bog[1ie, pag. 325

'intrebirile de tipul ,,Ce ar {i dac[?", pag. 326
imbmdtdseEte -fi viafa personald, pag. 

- j 2 5
Claritatea este esenfiall, pag. 327

EvalueazE-gi ideile, pag. 328

'Valoarea unei idei, pag. 329
. PistreazS-fi obiectivismul, pag. 329
. LasX ideile s[ se decanteze, pag. 329

' Pune intrebirile potrivite, pag. 329
Cum cumpdrd oamenii, pag. ...330

' CAt de mult ig doreqti s[ o incerci?, pag. "..330
. intrebiri-cheie, pag. 331

E:<rno1r Pnecflcn, PAG. 332

CAPITOLUL 9
hwalA DE I"t cEr MAr BuM, PAG. 33s

Copiazi in afacerea ta ce este mai brm, pag. 336
Calitifie celor mai buni, pag. 336

' Bunul sim! nu-i un bun prea des intAlnit, pag. 337
Sd nu reu1e1ti sd inveSi nimic din propriile

greqeli, pag. 3j7
' Egti atAt de inteligent cAt sunt acliunile tale, pag. 338

Nofele de la Scoald nu-fi deterunind viitorul, pag. 3 j8
Cea mai bine pldtitd forund de inteligenfd, pag. 339

Acgioneazd inteligent, pag. j40

'Fi-F treaba bine, pag. 340

Decide cd vei fi cel mai bun, pag. j41
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$apte ani pentru mdrelie, pag. j42
. Preia controlul asupra vieqii tale, pag. 343

Pasul uriaS cdtre maturitate, pag. j4j
Scurtcircuiteazd sentimentele negative, pag. j44

'Terminl ce ai inceput, pag. 345

GAndegte ca tm carrpion, pag. 345

Llrmeaz[ liderii, pag. 346
Calit5gle unui lider, pag.347

. Viziunea, pag. 347

Imagineazd-fi viitorul ideal, pag. j48
Proiecteazd-te in viitor, pag. j48

'Dezvolti un simf al misiunii, pag. 349

Crede in visurile tale, pag. j49

' Fii un optimist incurabil, pag. 350

Calitatea esenfiald pentru succes, pag. 351

' Cunoaqte-li afacerea ca pe propriile buzunare, pag. 35 I

' Caut[ oportunitili peste tot, pag. 352

' Giseqte-{i propriul cAmp roditor
pe care s[ il exploatezi, pag. 353

' Pasul 1. Colecteaz[ informaliile, pag. 353
. Pasul 2. Imagineaz6,-\i ce ai oblinut deja

succesul, pag. 354
. Pasul 3. Jine-li ochii larg deschiqi, pag. 354

PriveSte in jurul tdu, pag. j55
ir"rp, modest Ei foloseSte finan{area din partea

clientdui, pag. j55
Cautd solu{ii comune, pag. j56

Asigurd-te cd se poate vinde, pag. 356
FoloseSte-te de reclama ldcutd de clienp, pag. j57

Cautd servicii Si produse profitabile, pag. j57
Devino rur invilicel, pag. 357

' inchiriazi sau cumpiri informa{ia
de care ai nevoie, pag. 358

Cere sfaturi, pag. 359
Studiaz5 companiile de succes, pag. 359

' Cum atrage compania clien(ii?, pag. 359

. Cum vinde compania?, pag. 350

' Cine cumpiri produsul sau serviciul?, pag. 350
. Cum taxeazd, compania?, pag. 350

' Ce include oferta companiei?, pag. 350
. Unde vinde compania?, pag. 350

. Ce politici privind clientela practic5?, pag. 360
Douisprezece sfaturi pentru a-i urma pe lideri, pag. 351

1"""15 prin incercare tr eroare, pag. 364
HcRcrTtr PRecrrcr, PAG. 365

CAPITOLUL 10

FII I.IN CAMPION, PAG. 357

Trei c[i, pag.367

' Gisegte o slujbl buni qi fI-$ treaba
ireproqabil, pag. 368

' Devino un profesionist, pag. 358

'Agent de vinziri, pag. 358

Numitorul oomun, pag. 369
Sesetele sXnEtS$i, prosperid$i ti feridrii, pag. 370

'Fi ceea ce iubeqti s[ faci, pag. 370
. Identific[-li competenqele cardinale, pag. 370

'Pune suflet in ceea ce faci, pag. 370
. Angajament fa![ de excelenll,, pag. 371

' Fii pentru toat[ via{a un invil5cel, pag- 371

' CAgtigi recompense superioare, pag. 371
. Economiseqte-{i banii, pag. 372

' F5-{i munca bine acolo unde eqti chiar acum, pag. 372

' Plaseazl-$ cariera pe o traiectorie
acceleratoare, pag. 37 3

. Fi-te indispensabil, pag. 373

' Munceqte mai mult decdt oricine altcineva, pag. 374
. Munceqte in timpul de munc[, pag. 375

'Investeqte timp in plus, pag. 375

'Transforml-qi cariera, pag. 375
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. Extinde-{i ziua de lucru, pag. 377

' Asumi-1i responsabilitatea in proporlie
de 100%, pag. 378

Determind-{i prioritdfile, pag. 37 I
Preia anumite sarcini de la Seful tdu, pag. j78

Nu fe mulgurni cu pufin, pag. j79
O descoperire norocoasd, pag. j80
Nu po{i sd qtii niciodatd, pag. j81

'ApasX pedala de accelera(ie, pag. 381
. Dezvoltl o strategie de niq[, pag. 382

Marketingul Si vAnzdrile, pag. i82
Financiar, pag. j8j
Producgia, pag. j8j

Canalele de distribugie, pag. j84
Resurse umane, pag. j85

Relagiile cu instituliile publice, pag. j85
Devino valoros Si apoi indispentsabil, pag. j85

' Cunoqtinlele specializate, pag. 385

'Rapiditatea in indeplinirea sarcinilor, pag. 386

'O largi re{ea sociall, pag. 387

Cunoaqte mai mulgi oarneni, pag. j88
Strategia de extindere a regelei profesionale, pag. j88

O formuld a succesului, pag. jB9

'invalI sI vorbeqti in public, pag. 389
Aldturd-te organizaliei Toastmasters, pag. 3 89

Participd la un atrs de vorbire tn public, pag. j90
Ia in serios invdgarea, pag. 391

Nu ldsa teama sd te paralizeze, pag. j91

'Fii cel mai bun, pag. 392
Identificd zonele cu rezuhatele-cheie, pag. j92

Copilul tdu cel mai lent, pag. j92
Secretul este sd excelezi, pag. j93

La o abilitate distanfd, pag. j94

' Dezvolti bune obiceiuri de lucru, pag. 394
Tu Si numai tu?, pag. j94

Muncim din ce in ce mai pugin in fiecare an, pag. j95

' Nu pierde timpul, pag. j95

' Construieqte-fi o pozifie de forqd, pag. 396
Puterea oferitd de {o4a personald, pag. j96

Puterea oferitd de a fi expert in munca ta, pag. j97
Puterea oferitd de pozigie, pag. j97

Procesul acumuldrii puterii, pag. j97
Plincipiul reciprocitdfii, pag. j98
IntocmeSte o listd cu persoanele

care ar putea sd te ajute, pag. j98

' Pizeqte-{i integritatea ca pe un lucru sacru, pag. 399
Increde-te in tine insugi, pag. 400

Practicd Maxima Universald, pag. 400
1. Universul tdu.,pag. 401

2. fara ta. , pag. 401
3. Compania la care lucrezi., pag. 401

4. Familia ta. , pag. 401

Onestitatea este cea mai bund strategie, pag. 402

' Concentreazd,-te asupra viitorului, pag. 402
. CultivS-fl talentele, pag. 403

. incepe exact de unde te afli, pag. 403

' Dezvoltl o conqtiinll a prosperit5{ii, pag. 404
Devino o persoani care nu cunoatte limite, pag. 4O5

Ce si faci .rcum, pag. 4O5

Despre autor, pag.407
Despre BusinessTech International, pag. 409

Final, pag. 415
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