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Ati fost descris deopotriva ca ,supercolectio-
nar“, dar si ,,cel mai de succes dealer de arta al
vremurilor noastre“. Aruncand o privire asupra
ultimilor douazeci de ani, cum v-ati caracteriza
activitatile?

Cui 1i pasa cum sunt descris eu? In marea ordine a
lucrurilor, colectionarii de arta sunt destul de insignifi-
anti. Arta este ceea ce conteaza si dainuie. Eu cumpar
lucrarile care-mi plac. Le cumpar ca sa le etalez in ex-
pozitii. Apoi, daca asa am chef, le vand si iau altele.

Cum fac asta de treizeci de ani, cred ca majoritatea
oamenilor din lumea artei au prins deja ideea. Asta nu
inseamna ca m-am razgandit in privinta artei pe care
ajung s-o vand.

Inseamna doar c& nu vreau si strang totul pentru
totdeauna.

Practica dumneavoastra de a cumpara lucrari
ale artistilor tineri s-a dovedit a fi foarte conta-
gioasa si are probabil cea mai puternica influen-
ta asupra pietei actuale, deoarece foarte multi
altii, atat colectionari veterani, cat si noi inves-
titori, va urmeaza exemplul si se intrec ca sa
puna mana pe lucrarile unor artisti tineri relativ
necunoscuti. Sunteti de acord cu faptul ca sun-
teti responsabil pentru mare parte a naturii spe-
culative a pietei de arta contemporane?

Sper. Artistii au nevoie de foarte multi colectionari,
de tot felul de colectionari care sa le cumpere arta.
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Biologie sau educatie?

Vreti sa spuneti, ce s-ar intdmpla daca un copil de
doud saptamani, cu o mama prostituaté care se dro-
gheaza si un tatd necunoscut, ar fi adoptat de un cu-
plu bogat si afectuos din Upper East Side din New
York si ar creste intr-un apartament superb, s-ar duce
la gradinite si scoli de prima méana si i s-ar oferi un loc
la Harvard, Yale sau MIT?

Sau ce s-ar intAmpla intr-un univers paralel daca un
cuplu bogat din New York si-ar uita copilul la un restau-
rant, in timp ce calatoresc cu masina prin zona rurala din
Tennessee ca sa-i contemple pe taranoii fara dinti care
stau pe veranda. O fanatica religioasa usor retardata din
zona consideré copilul un dar din partea Atotputernicu-
lui si Tl creste in casa ei de pe o proprietate in paragina
intr-o zona in care micile infractiuni si brutalitatea sunt
ceva cotidian. Putind scoald, dupa care, la cincisprezece
ani, se angajeaza vanzator la magazinul de fierarie din
zona. Nicio oferta de la Harvard, Yale sau MIT.

Poate credeti cd Mediul constituie o influentd mai pu-
ternica decat Genetica asupra modului in care evolueaza
viata. Si ca acel copil al prostituatei, care ajunge la Har-
vard, demonstreaza asta. Copilul cu parinti plini de bani
care ajunge sa vanda ciocane intareste si mai mult ideea.

As vrea sa pot oferi o solutie satisfacatoare pentru
aceasta fantezie, dar, ca de obicei, nimeni nu stie cum
stau lucrurile de fapt — cel putin nu despre interacti-
unea dintre gene si mediu sau despre modul in care
variabilele lor se influenteaza una pe cealalta.

Dacé aflati, va rog sa-mi spuneti si mie.
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Considerati ca aveti o responsabilitate personala
fata de artistii ale caror lucrari le colectionati?
Artisti care au beneficiat de patronajul dumnea-
voastra la sfarsitul anilor ’70 si inceputul anilor
’80, cum ar fi Sean Scully sau Sandro Chia, s-au
simtit tradati atunci cand le-ati pus lucrarile in
vanzare la gramada. In cazul lui Chia ati fost
acuzat ca i-ati distrus cariera. Regretati felul in
care ati gestionat lucrarile acestor artisti?

Eu nu cumpar arta ca sa ma dau bine pe langa ar-
tisti sau ca sa-mi fac intrarea intr-un cerc social. Sigur
ca unii artisti se supara daca le vinzi lucrarile. Dar nu-i
ajuta cu nimic sa se vaicareasca sau sa spunid asta
tuturor celor care vor sa-i asculte.

Sandro Chia, de exemplu, este celebru in primul
rand pentru asta. Ultima data, am citit ca as fi inun-
dat piata cu douazeci si trei de tablouri ale sale. De
fapt, nu am avut niciodatd mai mult de sapte tablouri
ale lui Chia. Intr-o dimineatd am oferit inapoi trei din-
tre ele Angelei Westwater, dealerul lui din New York,
de la care le cumparasem initial, si patru lui Bruno
Bischofberger, dealerul lui din Europa, de la care, la fel,
le cumpéarasem si pe acelea. La momentul respectiv, lu-
crarile lui Chia erau extraordinar de dorite si toate sapte
s-au vandut catre colectionari sau muzee importante in
aceeasi zi.

Daca Sandro Chia n-ar fi avut o nevoie psihologica de
a fi refuzat in public, aceast& chestiune nu ar fi fost con-
siderata niciodata de prea mare interes. Daca un artist
realizeaza lucrari bune, faptul ca cineva vinde un pachet
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de astfel de lucrari puternice care-i apartin nu-i face ni-
ciun rau, de fapt, chiar poate sa stimuleze cererea.

In ce-l priveste pe Sean Scully, am detinut vreo cinci
lucrari de-ale sale, dar cum tablourile lui se vand acum
la licitatii cu peste 800 000 de dolari, nu mi se pare ca
i-am distrus complet cota de piata.

Cum decideti ce si cand sa vindeti?

Nu exista vreo logica sau vreun model pe care sa
ma bazez. Nu am un atasament romantic fata de ce
ar fi putut sa fie. Daca as fi pastrat toate lucrarile pe
care le-am cumparat vreodata, m-as simti asemenea
lui Kane in Xanadu, inconjurat de prada lui. E suficient
sa stiu ca am detinut si expus atat de multe capodope-
re ale epocii contemporane.

Care a fost cea mai nesuferita slujpba pe care
ati avut-o?

Aveam doudzeci de ani si lucram ca sa pot ca-
latori prin America. Am muncit intr-un magazin de
fncaltaminte, Thom McAn, din Los Angeles. A fost un
job neplacut, in timpul unei canicule, nu rezistam mai
mult de jumatate de zi.
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sa va
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publicitate,
la ce alte
cariere v-ati
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inainte sa va apucati de publicitate, la ce alte
cariere v-ati gandit?

,Gandit* nu descrie exact situatia. La doar sapte-
sprezece ani si avand, dupa mai multe incercari, doar
o pregatire medie, o carierd de specialist nu era ceva
realist; tot la fel, nicio discutie cu consilierul profesio-
nal de la Christ’s College, care oricum nu m-ar fi recu-
noscut, dat fiind faptul cad numarul absentelor mele era
neegalat.

Am raspuns la un anunt de angajare din Evening
Standard pentru un post de responsabil cu evidenta, cu
un salariu de zece lire pe sdptdmana. Era vorba despre
0 agentie de publicitate foarte mica din Covent Garden,
iar responsabilul cu evidenta trebuia s& cutreiere toate
redactiile ziarelor locale de pe Fleet Street, care la vre-
mea aceea erau cu sutele, si sa ia exemplare vechi ale
ziarelor Tn care aparusera reclame ale clientilor agentiei.
Rolul meu era sa iau ziarul, sa gasesc reclama, s pun
un sticker pe ea astfel incat clientul sa-i poata verifica
aparitia, iar agentia sa poata fi platita. O activitate vita-
1a, evident.

Unul dintre avantajele faptului ca era o agentie
atat de micé& a fost ca intr-o zi intreg departamentul
lor de creatie (de fapt, un singur tanar) s-a imbolnavit
si asta i-a facut pe toti sa fie disperati. M-au intrebat
daca n-as putea sd incerc s& incropesc o reclama
pentru unul dintre clientii lor, Thornber Chicks. Recla-
ma urma sa apara in revista Farmer & Stockbreeder,
n speranta de a-i convinge pe fermieri s& aleaga gaini



Thornber, care aveau sa le furnizeze multe oua iefti-
ne si de calitate superioara si un profit frumusel.

Eu nu stiam cum se scrie o reclama. De fapt, nu sti-
am cum se scrie mai nimic, in afara de ,N-o sa intarzii
la intrunire®, pentru care aveam mult antrenament. Asa
ca m-am uitat prin niste numere din Farmer & Stock-
breeder si Poultry World, am ales niste cuvinte si expre-
sii cu sonoritate Tnaltatoare, le-am potrivit intre ele, am
gasit un titlu — cred ca |-am furat dintr-o reclama ame-
ricand veche — si am produs ,intreaba-| pe cel care le
are deja“, ca testimonial in care apareau fermieri Thorn-
ber zambitori. Clientul a cumparat-o.

Ce opinii aveti despre situatia actuala din indus-
tria de publicitate, ca urmare a revolutiei digita-
le? Credeti ca industria beneficiaza la maximum
de potentialul de crestere digital?

Habar n-am.

Ce inaltime aveti? Manifestati dorinta de succes
exagerat asociata cu barbatii scunzi.

Nu am nici 1,50 metri, nici 2,10. Mai degraba o inalti-
me obisnuita, de fapt. Dar mii de multumiri pentru ama-
bilul profil psihologic.

Apropo, Napoleon nu era foarte scund si nu avea nici
complexul care-i poarta numele.

Avea 1,69 metri si era poreclit Le Petit Caporal — Mi-
cul Caporal — cu afectiune.
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