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CUVAN}INAINTE I

in aceasti carte se afli secretele buccesului magnalilor, mogu-
lilor gi marilor industriagi. Ei sunt figurile monumentale
ale ci.ror nume supravietuiesc in istorie, nu in infamie. Spre

deosebire de cei care in zilele noasrre sunt cap de afi;, acesria

sunt niqte genii, nu niste pusciriasi; niste invingS.tori, nu
nigte papi-lapte. Ei au avut nu doar putere, ci si clasi. Degi
in nici un caz n-au fost niste sfingi, au fosr, firi indoiali,
impresionanti; de multe ori au ficut ceea ce algii suslineau
ci ar fi imposibil. in aceste vremuri pline de profitori, cind
balangele contabile sunt falsificate, iar acgionarii, scandalizati,
avem nevoie de ingelepciunea Gigangilor Americani mai mult
ca niciodati. Ei sunt niste legende.

Cum au reusit, oare, Andrew Carnegie, Alexander Gra-
ham Bell, Henry Ford, P.T. Barnum? Ce le trecea prin cap

cAnd rizbiteau cu maceta prin silbiticie gi creau infrastruc-
tura acestei natiuni?



Scoro mogicd spre succes

Mulgi dintre ei s-au niscut in siricie. Ce alchimii perso-

nale le-au transformat inceputurile prea pugin promigitoare
in aur pur? Ce te face in via;i si fii cAgtigitor?

Din acelagi fel de context necrugltor a risirit si un om care

gi-a propus si giseasci rispunsul la aceasti intrebare de primi
importangl. PurtAnd asupra sa o scrisoare de recomandare de

la insugi Carnegie, a aflat aceste secrete ficind ce nimeni
nu mai ficuse vreodati inaintea [ui: i-a intrebat pe cei mai

realizagicum au ajuns acolo unde se aflau. in tot acest proces,

in ciuda tuturor agteptirilor, a devenit un cigtigitor el insugi.

A inventat scrisul motivagional, pomenindu-se in final printre
un Marcus Aurelius, Ralph'Waldo Emerson gi Ben Franklin.

Avea un metru gi gaizeci gi gapte de centimetri gi se numea

Napoleon, dar nici un tWaterloo nu-l diduse gata vreodati 9i

a refuzat si lincezeasci prin exil. Napoleon Hill a fost gurul
celor mai cunoscugi guru ai succesului gi autorul celui mai

bine vAndut text motivalional din toate timpurile: Think and

Grow Richl, care n-ar fi vizut niciodati lumina tiparului firi
cartea pe care o gii acum in mAnI. (Thinh and Grow Rich at
fi putut si nu cunoasci vreodati nici lumina succesului, daci
titlul propus de redactor ar fi avut cigtig de cauzd', pentru ci
s-ar fi numit Folose;te-yi tdrtdcula ca sd-1i umpli te;cheruya!)

La mai mult de patruzeci de ani de clnd a fost publicati,
un sondaj USA Today printre afacerigti de top a desemnat

Thinh and Grow Rich drept una dintre cel mai bine vin-
dute cirgi inspiragionale de business gi una dintre cele cinci

cele mai influente cirgi din domeniul siu. Acelagi confinut
magic ca in cartea aceea se gisegte gi in cartea de fagi, ;i n-ar
fi putut fi oprit si apari decAt de dezastrul financiar care a

ingenuncheat restul Americii.
Scara magici s?re succes a fost publicati la inceputul Marii

Crize din 1929-1933, cu gapte ani inainte de Thinh and Grow

Rich, aga ci gansele sale de succes au fost mlturate impreuni

I Glnd.eSte ;i uei fi. bogat, Editura Litera, 2018
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Cuvdnl-tnoinle

cu economia americani.. Dar ideile din aceastS. carte s-au
dovedit geniale, gi din ele a rodit cartea mai popularS, care a

urmat. In Scara magicd s?re succes, cele gaptesprezece reguli
ale succesului elaborate de Hill au fost testate si s-a dovedit
ci pot face miracole. in aceasti carte, Napoleon Hill aduni
inqelepciunea minEilor celor mai mari din istoria afacerilor
americane, rezultatul a 500 de interviuri cu gigangi ai busi-
nessului din vremea lui.

in 1908, magnatul ogelului Andrew Carnegie, fiul unor
imigranti scofieni slraci lipigi plmAntului, stitea in biblio-
teca palatului slu cu I24 de camere din New York. $i-a scos

ceasul de aur din buzunar si i-a aruncat tinirului Napoleon
Hill o provocare. Reporterul in vArsti de 25 de ani fusese

insS"rcinat de fostul guvernator al statului Tennessee, Robert
L. Taylor, si scrie povegti de succes despre oameni de afaceri
de top pentru revista lui. Carnegie avea si fie primul siu
intervievat, iar baronul ogelului petrecuse deja trei zile si trei
nopti cu Hill. Carnegie a v5"zut in Hill ceva care i-a fost pe
plac, o versiune mai tiniri si mai scundl a lui insugi, proba-
bil, iar acum era rindul siu si puni intrebiri.

Ar fi fost oare Hill interesat si compileze credingele gi

practicile gigangilor afaceristi ai vremii intr-o filosofie coe-
renti? Firi si fie plitit?

Lui Napoleon Hill i-au trebuit douizeci si noui de secunde
ca s5. rS"spundi. ,,Prea bine", a zis Carnegie, biglnd ceasul la loc
in buzunar. ,,Aveam de gAnd si-9i dau doar gaizeci de secunde."

Poate ci acest incident a fost cel care i-a confirmat lui
Hill credinga ci ,,oamenii de succes iau decizii mai repede gi

le schimbi mai greu. Oamenii care nu au succes iau decizii
cu greu gi le schimbi des".

Napoleon Hill avea sI ajungi consilierul pregedintelui
Franklin Delano Roosevelt. Mai tArziu s-a pretins autorul
urmitoarelor cuvinte: ,,Nu trebuie si ne temem decAt de
teama insIgi" si al altor vorbe faimoase marca FDR. Viaga
lui avea si fie mai degrabi ca un riu de munte decit ca un
pAriiag linigtit. Mai multe dintre afacerile sale au dat faliment,



Scoro mogicd spre succes

a pierdut slujbe ;i a fost acuzat pe nedrept de fraudi gi aruncat
in pugcirie. Unul din cei doi fii ai sii s-a niscut firi urechi.

Munca lui Hill l-a indepirtat de familie atat de mult incit
unul din fiii lui a fost adoptat de o rudi.

Viaga lui a constat dintr-o serie de egecuri monumentale,
a9a ci, la cincizeci gi ceva de ani, se minuna cI trecuseri zece

ani incheiagi firi si fi fost nevoit si faci fagi nici unui dezas-

tru personal. Dar Napoleon Hill, care a pierdut multe biti-
lii, insi niciodati rlzboiul, nu s-a abitut niciodati de la ,,sco-

pul siu principal". Avea si-i invele pe milioane de oameni

din toate colgurile lumii ci pAni gi norocul se Poate intoarce
gi cI pogi folosi egecurile in favoarea ta. Cum altfel ar fi putut
inviga aceasti lectie, dacl nu pe propria piele?

,,Succesul n-are nevoie de nici o explicagie, esecul nu
admite nici o scuzi", aveasi spuni el mai tirziu, cu autorita-
tea pe care nu gi-o poate da decit experienga.

Napoleon Hill s-a niscut in 1883 intr-un bordei cu o
singuri cameri situat intr-un ginut muntos intitulat, foarte
nimerit, \7ise County, Virginia. Copil nizdrdvan, imposibil
de disciplinat, gi-a inceput cariera jurnalistici la treisprezece

ani ca ,,reporter in munti" pentru mici ziare locale 9i nu gi-a

pierdut niciodati apetitul pentru povegti adevirate despre

oameni adeviragi care au succes in ciuda sorgii potrivnice.
Aceasti slujbi din copilirie a fost cea care l-a invigat cum sl-i
intervieveze pe cei 500 de oameni ale ciror filosofii de succes

sunt distilate in teoria coerenti din cartea sa.

Povestea lui este una dintre acelea in care la inceput totul
pare sortit egecului, dar pXni la urmi se termini cu bine.
Mama lui a murit cAnd el era foarte mic, dar femeia educati
gi indrizneagi cu care s-a cisitorit tatil siu pe urmi n-aYea

ribdare cu siricia, aga cum avea el si spunl mai tirziu.
Mama vitregi a lui Hill 9i-a asumat responsabilitatea pentru
magazinul si ferma familiei, l-a trimis pe tatil lui la gcoala de

tehnicieni dentari cind avea 40 de ani gi i-a dat lui Napoleon
sprijinul de care avea nevoie ca si iasl din regiunea muntoasi
a Virginiei. Ea i-a sldit in minte gindul ciruia ii datoreazi

.t0



Cuv6nt-inoinie

cea mai mare parte a faimei sale: ,,Tot ce poate mintea gAndi
omul poate infiptui".

Calitigile care i-au propulsat pe titanii trecutului sunt
rare in ziua de azi si ar fi de mare folos in lumea noastri cea
dominati de satisfacgia imediati 9i de licomie. Printre aceste
concepte se numiri cel incorect politic de a face mai mult
decAt esti plitit si faci, uzttl manifest al ,,puterilor spirituale
inniscute", ideea de a prinde din zbor cu indrizneali ,,marile
idei" din spatele principiului unui ,,scop clar" gi increderea
in magnetismul mingii. Hill incuraja ,,starea de spirit cunos-
cuta drepr credingl" ;i spunea ci aceasta elibereazi mintea de
caracteristici negative precum indoiala si aminarea. ,,Min-
tea care se indoiegte nu este creativi", spunea el si adiuga:
.S-ar putea ca toleranga si nu fie datoria ta, dar este privile-
giul tiu!" Chiar gi cele mai degtepte idei sunt trepte practice
ale sci.rii magice spre succes. Hill ne spune, de exemplu, ci
-intoleranga inchide uga oporrunitigilor in mii de feluri si
stinge lumina inteligentei".

Hill ne indeamni si ne folosim in voie de puterea Inteli-
gengei Infinite gi face observatia indrizneagi ci cei mai mari
lideri au avut 9i cel mai mare apetit sexual. Dar consideri. c5"

si iubirea puri este o sursi reali de putere, uneori referindu-se
Ia ea intr-un mod candid ca la ,,dragosrea curat5.".

De-a lungul timpului, Napoleon Hill gi-a pus numele si
cnergia in slujba mai multor reviste, dar a scris gi gapte cirti
care au fost traduse in numeroase limbi. Numele slu este pur-
ter de o fundagie, s-a ficut un film despre el, iar nenumi.rate
orelegeri tinute in multe tiri ii poarti semnitura. Un Dale
Carnegie, un Norman Vincent Peale sau un Oral Roberts
ru devenit pasionati de ideile lui gi uneori au participat la
<iiscutii publice impreuni cu acesta. \il/. Clement Stone, Earl
Nighringale, Denis'Waitley, ZigZiglar, Tony Robbins 9i algii
lrr recunoscut ci ii sunt imens indatoragi lui Hill, cel mai
-are specialist intr-ale succesului dintre togi.

Scrie numele lui Napoleon Hill pe Amazon.com, in bara
cie ci.utare pentru cirgi, gi apar aproape 18 000 de rezultate.
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Scoro mogicd spre succes

De ce? Pentru ci gurul motiva!ional numS'rul unu al Ameri-

cii este citat in tot f.t,rt de cirgi, cu subiecte care merg de la

diete, atlegi, comunicare, bogigie, JFK, adolescenli, comert

online, feng shui, leadership, organizare de turnee, zen 9i

nenumirate altele. A reugit si-9i faci numele la fel de faimos

precum ale celor pe care i-a intervievat.
Napoleon Hill a inceput de la zero, a inv5.gat secretele

celor care intruchipau succesul, a pierdut 9i a cigtigat citeva

neveste gi cAteva averi gi a murit implinit in noiembrie 1970,

la virsta de 87 de ani.
Pe piatra lui funerari ar

citat din celilalt Napoleon:
fac circumstangele".

fi putut foarte bine si stea un

,,La naiba cu circumstangele. Eu

Patricia G. Horan
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Acest volum este rezultatul analizei muncii de o viagi a pesre

100 de oameni, birbagi si femei, care au atins un succes

nemaipomenit in meseriile lor, gi a peste 20 000 de oameni
care au fost etichetagi drept ratagi.

in stridaniile lui de cercetare si analizi, autorul a pri-
mit sustinerea valoroasi, fie in persoani, fie prin analizarea
muncii lor de-o viagi, din partea urmitorilor: Henry Ford,

John Burroughs, Luther Burbank, Thomas Edison, Har-
vey S. Firestone, John D. Rockefeller, Charles M. Schwab,
'Woodrow'$7ilson,'Wm. \Trigley Jr., A. D. Lasker, E.A. Filene,

John'Wanamaker, Marshall Field, \Tilliam Howard Taft, F.rW.
'!7.oolworth, 

George Eastman, Charles P. Stienmetz, Theodore
Roosevelt ;i Alexander Graham Bel[.

Dintre togi cei menqionagi, probabil ci Henry Ford gi

Andrew Carnegie ar trebui si. fie recunoscugi drept cei care au

contribuit cel mai mult la construirea acestei filosofii. Dom-
nul Carnegie a fost cel care mi-a sugerat si o scriu, iar munca
de-o viagi a lui Henry Ford a oferit mult material si a folosit,
in multe feluri, la demonstrarea viabiliti.gii acestei filosofii.

Napoleon Hill
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FASCINANTUL TRECUT

AL LUI NAPOLEON HILL

M-am nS.scut in mungii din sud, inconjurat de slricie gi anal-

fabetism, amindoui puternic ancorate atAt ln familia mea

paterni, cit gi in cea materni. Timp de trei genera;ii inainte
si mi nasc eu, inaintagii mei s-au multumit si fie siraci 9i

negtiutori. Sigur ag fi cilcat si eu pe urmele lor daci n-ag

fi fost binecuvintat de prezenga unei mame vitrege educate,

care provenea dintr-o familie culti. Siricia qi analfabetismul

o iritau si nu se sfia si o arate.

Mama mea vitregi gi-a asumat congtient scopul de a sidi
ambigia in familia noastri, incepAnd cu tatil meu, pe care

l-a trimis la facultate, la virsta de 40 de ani! Apoi a trecut

la conducerea fermei gi a micului magazin de gari pe care le

degineam, vizind in acelagi timp gi de cei cinci copii: trei ai
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Scoro mogicd spre succes

ei, plus fratele meu gi cu mine. Exemplul ei m-a influengat

profund ;i durabil.
Ea a fost cea care a sidit in mintea mea tAniri, acum trei-

zeci de ani, ideea meniti si-mi schimbe viaga. A venit sub

forma unei observagii simple, dar de neuitat. Odati cu aceasti

observagie a venit gi gAndul ci puteam si mi descotorosesc de

siricie gi analfabetism, in ciuda tuturor obstacolelor. Slminga
acestei idei a gisit un teren prielnic in mintea mea.

Mama mea vitregi a fost cea care m-a invilat valoarea

faptului de a avea un scop important si clar in viagi. Mai tAr-

ziu, acest principiu a devenit un factor esengial in atingerea

succesului, aga ci i-am acordat locul al doilea in lista celor

gaptesprezece principii subliniate in aceasti carte, la care

lucrez de un sfert de secol. Acest volum este rezultatul anali-
zei muncii de o viagi a peste 100 de oameni care au atins un
succes nemaipomenit in domeniile lor gi a peste 20 000 de

birbagi qi femei care au fost etichetagi drept ,,ratati".
Sunt mai multe motive pentru care aceastl lucrare n-a

putut fi incheiati mai devreme. Primul gine de anvergura

sarcinii pe care singur mi-am stabilit-o: si invlg, cu ajutorul
unor decenii de cercetare, ce au descoperit altii in legituri cu

succesul gi cu egecul.

Al doilea motiv, la fel de important, este acela ci a tre'
buit si demonstrez ci filosofia din spatele Legii Succesului

a funcgionat in cazul rneu, inainte de a le-o oferi cititorilor.
Cind am inceput sb. organizez materialul pentru Legea

Succesului, n-am avut intengia si creez filosofia pe care o
vei gisi in acest volum. La inceput, scopul meu a fost si mi
informez despre cum au reugit alEii si acumuleze averi, astfel

incAt si pot face gi eu la fel.

Dar, cu trecerea anilor, m-am trezit ci eram mai interesat

de cunoagtere decAt de acumularea averii, iar setea mea de

cunoastere a devenit aga de mare incAt, practic, mi-am pier-

dut motivagia inigiali, cistigul financiar.
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Foscinontul trecul ol lui Nopoleon Hill

Pe lingi influenga mamei mele vitrege, am fost suficient
de norocos si-i intilnesc pe legendarii Alexander Graham
Bell gi Andrew Carnegie, de la care am adunat cunogtingele
acestea gi care nu doar ci m-au determinat s5"-mi continui
cercetarea, ci mi-au furnizat gi multe dintre datele gtiinqifice
care se gisesc in filosofia Legii Succesului.

Mai tArziu m-am intilnit cu mulgi algi oameni de mare
succes care nu doar ci m-au incurajat si continui in constru-
irea filosofiei succesului, dar mi-au oferit gi roadele bogatei
lor experienge.

Am mentionat aceste lucruri dintr-un motiv pe care eu
il consider foarte important, si anume faptul ci diferenga
dintre succes si egec este de multe ori (daci nu intotdeauna)
determinatl" de influenga mediului, care poare fi redus de
obicei la o singuri persoani".

in cazul meu e vorba despre mama vitregi.
Daci influenga ei n-ar fi plantat simAnga ambigiei in

sufletul meu, n-as fi scris niciodati o filosofie a succesului
care acum e de ajutor milioanelor de oameni din toate ti.rile
civilizate ale lumii.

Pe vremea cind Legea Succesului se afla inc5" intr-un sta-
diu experimental gi ca parte a planului meu de a o resta ina-
inte de a o publica, am prezentat-o eu insumi, in cadrul unor
conferinge, in faga a nu mai pugin de 100 000 de oameni. ii
cunosc pe mulgi dintre acegti oameni care au primit primul
impuls al ambigiei prin intermediul acestor conferinte si care,
intre timp, au devenit bogagi, degi unii dintre ei s-ar putea si
fi pierdut din vedere motivul prosperititii lor.

Legea Succesului a fost tradusi in nenumi.rate limbi gi pre-
dati peste tot in lume. Milioane de oameni s-au ambitionat s5.

spuni nu siriciei 9i si-gi cigtige o viagi mai buni. Mai mult,
tri.im cu sigurangi intr-o epoc5" a descoperirilor stiintifice,
care fundamenteazl solid cele gaptesprezece principii ale Legii
Succesului, dindu-i acesteia obazi pe care n-o avea cu ani in
urm5". Asti"zi existi in mod clar cerere pentru un program
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Scoro mogicd spre succes

bine stabilit de atingere a succesului care si le insufle oameni-
lor aspiragii si ambigii penrru reugite personale.

Daci privesc in urm5., imi dau seama cI m-am luptat cu
obstacole si impedimente majore, cu siricia si esecul. Dar
aceste provociri au fost mai mult decAt compensate de bucu-
ria si prosperitatea pe care i-am ajutat pe algii si le obgini.

Nu cu mult timp in urmi., am primit o scrisoare de la
un fost presedinte al Statelor Unite care mi felicita pentru
perseverenta mea de un sfert de secol si care sugera cI trebuie
si mi simt foarte mS"ndru ci am ,ajuns" in vArful muntelui
succesului la timp pentru a mi bucura de roadele muncii
mele. Scrisoarea lui m-a fi.cut si mi gindesc cI nimeni nu
,ajunge", de fapt, vreodati in vArf daci continuS. si. caute
cunoasterea, pentru c5" atunci cAnd ajungi in virful unei
culmi, descoperi ci existi mungi si mai inalgi la orizont, care
agteapti si fie escaladagi.

Nu, n-am ,ajuns", dar am gisit fericirea din abundengl

;i am prosperitatea financiari suficienti penrru nevoile
mele, doar penrru ci m-am afundat in lucrul in beneficiul
celorlalti, al oamenilor care se striduiesc in mod onesr s5. se

giseascl pe ei ingi;i. Pare demn de mengionat ci nu am pro-
sperat din plin pini cAnd nu am devenit mai preocupat de
rispindirea Legii Succesului, acolo unde putea si-i ajute pe
algii, decit de acumularea banilor.
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